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Begriiflung

Lutz WALTER

Meine Damen und Herren, liebe Frau Dr. Schaede, sehr
cerehrte Giste, liebe Mitglieder - der Preis der OAG
Tokyo, den wir alle zwei Jahre - heute zum dritten Mal -
vergeben, ist ein Forderpreis. Die OAG will sich hier
aso nicht mit bekannten Namen schmiicken, sondern
perausragenden jungen Vertretern der Japankunde zu
Anerkennung verhelfen. Gerade weil die Preistrdger
aum Zeitpunkt der Preisverleihung noch unbekannt
waren, war das Echo in den Medien vielleicht bisher

! pegrenzt. Heute diirfen wir gleich mehrere Vertreter
’deutschsprachiger Zeitungen unter Thnen begriiflen,

was mehr Aufmerksamkeit fiir den Preis und dessen
pmpfangerin erhoffen 1aft.

DaB nach einer Arbeit iliber neuere Geschichte und
einem Werk iiber moderne Literatur nun eine wirtschafts-

{ wissenschaftliche Untersuchung ausgezeichnet werden

kann, illustriert in sinnfélliger Weise die Themen-
vielfalt, deren sich die Japankunde und damit die OAG
pefleifigen miissen, wenn sie ihrem Gegenstand auch
nur anndhernd gerecht werden wollen. Die OAG wurde
vor fast 120 Jahren von deutschen Kaufleuten, Ge-
lehrten und Diplomaten gegriindet. Wirtschaftler haben
also in unserer Gesellschaft schon immer eine bedeu-
tende Rolle gespielt. Die Teilnahme zahlreicher Kolle-
gen aus den Vertretungen deutscher Firmen an unserer
heutigen Veranstaltung mag mit dem Thema der ausge-
zeichneten Arbeit bzw. des angekiindigten Festvortrags
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der Preistrdgerin zu tun haben, entspricht aber jedenfa“s
auch guter Tradition der OAG. Allerdings sei ange.
merkt, daB3 unsere professionalen Vorviter kaum in
die OAG kamen, um sich mit wirtschaftsbeZOgenell
Themen zu beschiéftigen. Sie bestanden vielmehr ayp
Vortragsveranstaltungen in Yokohama in turnusmsp;.
gem Wechsel mit Tokyo, weil sie als Abwechselung o,
ihrem Tagesgeschdft an dem teilnehmen wollten, Wag
ihre gelehrten Landsleute iiber Japan in Erfahrung ge-
bracht hatten - wenn sie sich nicht sogar selbst nebep
ihrer kommerziellen Tatigkeit wissenschaftlich betitig.
ten. Das Handelsgebaren der Japaner wére mit damg.
ligen Augen gesehen wohl allenfalls unter die Rubrik
“Volkerkunde’’ eingeordnet worden.

Die Arbeit von Frau Dr. Schaede belehrt uns aller.
dings, daB dieser Diinkel ungerechtfertigt gewesep
wire. Bereits 1730, also 137 Jahre vor Frankfurt bzy,
147 Jahre vor London, wurde in Osaka eine Brse
eroffnet, an der Termingeschifte iiblich waren. Unq
so ist es vielleicht doch kein Zufall, dal gerade eine
Japanologin das erste umfassende Werk in einer west.
lichen Sprache iiber dieses hochaktuelle und kompli-
zierte wirtschaftswissenschaftliche Thema geschriebep
hat. Zeigt es uns doch, daf3 wir immer wieder zunichst
den spezifischen kulturellen Hintergrund ausleuchten
miissen, wenn wir versuchen wollen, zu verstehen,
warum denn fast alle uns oberflichlich vertraut er-
scheinenden Phdnomene in diesem Land bei ndherem
Hinsehen eine andere Ausprdgung aufweisen als im
Westen.

Die Abfassung des Werks als Dissertation zur Erlan-
gung des japanologischen Doktorgrads zeitigt aber noch
eine weitere erfreuliche, von der Autorin vielleicht gar
nicht bedachte Nebenwirkung. Das zum Verstidndnis
notwendige wirtschaftswissenschaftliche Riistzeug wird
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cingangs so anschaulich erléutertz daB der Unterschied
swischen einem Futures und einem For\fvarc.l' sogar
einem gelernten Juristen aufgeht. Die Ar})elt tragt also
picht nur, wie von den Vergaberichtlinien geforder?,
pei einem breiteren Publikum zum besseren Verstidndnis
japans, sondern auch des modernen Wirtschaftslebens

ei. o
Gestatten Sie mir nun noch einige Wort des Dankes,

. gqundchst all denen, die Kandidaten fiir diesen Preis

vorgeschlagen haben, ferner den Mitgliedern der Jury,
den Herren Dr. Grofimann, Hielscher, Prof. Jobst, Dr.
osten und Dr. Schaumann, die sich die Miihe gemacht
paben, unter vielen guten Vorschligen den besten
auszuwéhlen, dann Frau Wannenmacher, die fiir die
festliche Gestaltung des heutigen Abends gesorgt und
pierzu mit diesem schonen Ikebana der Sogetsu-Schule
eine besonderen Beitrag geleistet hat und natiirlich auch
Herrn Paben, dem Vertreter der Bundesbank in Japan,
den ich nun um die Laudatio bitten mdchte.
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Laudatio

KrAus PABEN

Liebe Frau Dr. Schaede!

Es ist fiir mich eine besondere Freude und Ehre, heute
hier fiir Sie die Laudatio anldfilich der Verleihung des
Preises der Deutschen Gesellschaft fiir Natur- ungd
Vélkerkunde Ostasiens (OAG Tokyo) halten zu diirfep
Den Preis der OAG, der Ihnen heute verliehen wirq
erhalten Sie fir Ihr Buch Der neue japanisch;
Kapitalmarkt - Finanzfutures in Japan. Sie habey
nicht erst nach Threm Studium der Japanologije
Volkswirtschaftslehre und Anglistik an der Rheinischeﬁ
Friedrich-Wilhelms-Universitdt in Bonn die finanz- upg
geldpolitischen Strukturen und Instanzen Japans zup
Mittelpunkt ihrer Forschungsarbeit gemacht; schop
Ihre Magisterarbeit, die iibrigens im Hause der
Bundesbank auf grofies Interesse stiel, handelte vop
der ““Geldpolitik in Japan 1950-1985"".

Thren Ruf in der Fachwelt, und zwar nicht nur in der
akademischen, sondern auch in der Wirtschaftspraxis,
bezeugen u. a. die an Sie ergangenen Einladungen,
sowie Ihre zahlreichen Verdffentlichungen und TIhre
Beitrdge in Fachzeitschriften. Wéahrend Ihres 14-
monatigen Dissertationsstipendiums der Japan Founda-
tion, das dem Forschungsthema ‘‘Der japanische Fi-
nanzmarkt in den achtziger Jahren’’ gewidmet war,
nahmen Sie gleichzeitig noch zwei Affiliationen wahr:
Sie waren als Visiting Researcher am Institute for
Monetary and Economic Studies der Bank von Japan

\ |
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sowie als Visiting Researcher am Institute of Economic
Research der Hitotsubashi Universitét, Tokyo tatig.

Ihre, angesichts Ihres jungen Alters noch relativ
kurze berufliche Tétigkeit seit Juli 1988 begann am
japan-Zentrum der Philipps-Universitdt Marburg, wo
sie rund zweieinhalb Jahre als wissenschaftliche Mit-
arbeiterin und danach als wissenschaftliche Assistentin
im Fachgebiet Japanologie und Sozialwissenschaft
wirkten. Wéihrend dieser Zeit - August 1990 bis
Dezember 1990 - hielten Sie als Visiting Assistant Pro-
fessor an der University of California at Berkeley,
gchool of Business Administration, eine Gastvorle-
sung. Seit Marz dieses Jahres sind Sie wieder in Japan,
wo Sie zundchst fiir zwei Monate als Visiting Scholar
bei der Foundation for Advanced Research and Infor-
mation (FAIR) des japanischen Finanzministeriums
und seitdem als Visiting Assistant Professor an der
Hitotsubashi  Universitdt, Institute of Economic
Research, tétig sind.

Die Bedeutung Ihrer mit dem OAG-Preis ausgezeich-
neten Untersuchung, liebe Frau Dr. Schaede, ergibt sich
m. E. unmittelbar aus der wichtigen Rolle, die Finanz-
futures heutzutage in den Kapitalmérkten spielen und
die ich hier kurz umreifien mochte.

Finanz- oder Kapitalmarkte teilt man iiblicherweise
in Kassa- und Terminmérkte ein. Mit Kassamarkt
bezeichnet man den Markt, in dem die uns allen bekann-
ten Finanzinstrumente, wie z.B. Aktien und Anleihen
gehandelt werden. Der Terminmarkt ist ein auf dem
Kassamarkt basierender, d.h. von ihm abhéngiger
Markt fiir derivative Finanztitel wie Optionen und
Futures. Futures-Mairkte sind aus sogenannten For-
ward- oder Termingeschidften entstanden. Forward-
geschifte dienen dem Ziel, die Ungewifheit zukiinf-
tiger Preisentwicklungen zu eliminieren und somit
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Geschiftsvorhaben auf eine sicherere Kalkulationg.
grundlage zu stellen. Wenn Forwards fungibel gemachg
standardisiert und gehandelt werden an einer mit eine;
Clearingstelle ausgestatteten SpezialbOrse, nennt man
sie Futures.

Die Absicherung von Wertpapier-Portefeuilles gegen
Kurs- oder Wéhrungsschwankungen, Zinsé’mderunge,1
oder sogenanntes systematisches Risiko und die genaye
Bestimmung der Proportionen, in denen Risiko und By
tragserwartung einander gegeniiberstehen, d.h. dep
gesamte Prozef} der Risikoumverteilung in den Finanz.
mérkten, wird durch Futures erheblich verfeinert ung
umfassender gestaltet. Futures und Optionen erweiterp
fiir den Kapitalmarktnutzer das Risikomanagement upy
eine weitere Dimension, die in einer Welt ohne solche
Instrumente nicht zu erreichen wire. Wéhrend sich dje
herkommlichen Methoden der Risikoabdeckung eineg
Portefeuilles in seiner Diversifizierung und in der
Steuerung des Verhéltnisses von risikobehafteten zy
risikolosen Anlagen erschopften, bieten Futures die
Moglichkeit der direkten Versicherung von Anlagen,
Dadurch verbessern sie die Leistungskraft der beste-
henden Finanzmairkte. Die betrdchtlich erweiterten
Moglichkeiten fiir das Risikomanagement geben
Anlegern den Mut, iiberhaupt oder verstdrkt in den
betreffenden Kassamérkten zu operieren. So ist immer
wieder beobachtet worden, dal die Einfithrung von
derivativen Instrumenten zu erhdhten Umsétzen an den
Kassamadrkten fiihrt. Futuresméarkte sind wichtige Er-
ganzungen traditioneller Finanzmaérkte, weil mit ihnen
vom aggressiven bis zum duflerst konservativen Verhal-
ten alle Grade an Investitionswagnis eingegangen und
nahezu beliebige Ertrags-Risiko-Strukturen gebildet
werden konnen, wie sie in den jeweiligen Kassainstru-
menten nicht zu erzielen sind. Kassamairkte, die von
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futuresmérkten begleitet werden, gewinnen an Markt-
preite und -tiefe und damit an Liquiditit. Hohe Liquidi-
wt, d.h. die Moglichkeit, jederzeit Finanztitel kaufen
und verkaufen zu kénnen, zeichnet florierende Finanz-
markte aus. Nur liquide Mérkte kénnen ihre volkswirt-
schaftlich wichtigen Funktionen - Kapitalbeschaffung,
Kapitalaustausch und Kapitalbewertung - effizient er-
fiillen.

Finanzfutures spielen auch fiir Notenbanken und
ankaufsichtsbehérden hinsichtlich ihrer bankauf-
sichtlichen Einstufung und Regelung eine zunehmend
wichtige Rolle wegen des sogenannten Adressen- oder
gindeckungsrisikos und des Preisrisikos. Ersteres ent-
steht, wenn der Geschéftspartner ausfillt und sich die
Konditionen zur SchlieBung der nun wieder offenen
Marktposition gegeniiber dem urspriinglichen Geschaft
fir die Bank verschlechtert haben, und letzteres ist
wegen des sogenannten Leverage-Effekts in betricht-
lichem Umfang gegeben aufgrund des geringen oder
iiberhaupt nicht erforderlichen Kapitaleinsatzes. Wie
gefahrlich dies sein kann, zeigen Sie, liebe Frau Dr.
Schaede, anhand des Tateho-Falles eindringlich auf.
Der Leverage-Effekt, d.h. die Hebelwirkung, die
Futuresgeschiften eigen ist und die dem Investor
bei vergleichsweise geringem Anfangseinsatz die Teilnah-
me an betrdchtlichen und sich schnell einstellenden
Gewinn-, aber auch Verlustentwicklungen erschlief3t,
machten Futures zu einem reizvollen, jedoch nicht ganz
ungefahrlichen Instrument fiir den risikofreudigen
Anleger.

In einer Welt, die von einer Globalisierung der
Kapitalmérkte gekennzeichnet ist, darf man die
Ereignisse und Entwicklungen auf dem Finanzplatz
Tokyo, der inzwischen zu den wichtigsten der Welt
zahlt, nicht ignorieren. Wie eng die Zusammenhinge
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und damit auch die gegenseitigen Abhéngigkeiten
zwischen den wichtigen Weltfinanzpldtzen mittlerweﬂe
sind, zeigte besonders kraBl und eindrucksvoll der
Borsen-Crash im Oktober 1987.

Mit Ihrem Buch haben Sie, liebe Frau Schaede, einey
wichtigen Beitrag zum Verstdndnis der Rolle der Finap;.
futures im japanischen Kapitalmarkt geleistet. §jq
haben eine hervorragende Analyse iiber Funktion ypq
Wirkungsweise der japanischen Finanzfutures vop
gelegt, die nicht nur fiir die akademische Fachwelt,
sondern auch fiir die Wirtschaftspraktiker relevant g,
Die Bedeutung, die dem Finanzplatz Tokyo im interna.
tionalen Vergleich zukommt, unterstreicht die Wichtig.
keit und Notwendigkeit Threr preisgekronten Arbeit,
der meines Wissens ersten deutschsprachigen Unter.
suchung des japanischen Kapitalmarktes. Ich be.
gliickwiinsche daher auch die Deutsche Gesellschaf
fiir Natur- und Volkerkunde Ostasiens, Frau Dy,
Schaede zur Preistriagerin des diesjahrigen OAG-Preises
ausgewahlt zu haben. Ihnen, liebe Frau Dr. Schaede,
herzlichen Gliickwunsch zum OAG-Preis 1991!

|
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Geld ist Spiel - Zeit ist Geld -
Geld regiert die Welt?

ULRIKE SCHAEDE!

Sehr geehrter Herr Walter, sehr geehrter Herr Pében,
sehr geehrte Damen und Herren,

daB dies kein ganz gewohnlicher Vortrag fiir mich ist,
pedarf keiner besonderen Erwidhnung. Ich darf ihn
deshalb auch auf etwas ungewohnliche Weise beginnen,
indem ich zunéchst eine Danksagung ausspreche an die-
jenigen, die in ganz besonderer Weise dazu beigetragen
haben, daf} ich heute abend an dieser Stelle stehen und
reden darf. Da sind zundchst meine drei Lehrer der
Japanologie, die Professoren Regine Mathias, Josef
Kreiner und, insbesondere, Erich Pauer, die zu meiner
Zeit alle in Bonn waren; alle drei haben es auf ihre
eigene Art und Weise fertiggebracht, mich fiir die
verschiedensten Themen und Fragestellungen an Japan
zu interessieren. Dann kommen - in zeitlicher Reihen-
folge - die Japan Foundation, meine damaligen Men-
toren und jetzigen Kollegen von der Hitotsubashi
Universitdt sowie die Bank von Japan, und hier vor
allem das Institute for Monetary and Economic
Research. Wihrend meiner Zeit an der Zentralbank
hatte ich zudem das Gliick, zwei weitere Mentoren zu
finden: Professor Shinji Takagi und Dr. Adrian
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Tschoegl. Thnen allen danke ich fiir die UnterstﬁtzUng
und den Ansporn, und wenn ich auch die Arbeit letztep
Endes selber schreiben mufte, so war die Vorarbei
gliicklicherweise und dankenswerterweise auch Ihre
Sache.

Mein heutiger Vortrag handelt von ““Geld”. Dy
kommt nicht von ungefdhr, denn wenn ich gefragt
werde, was denn mein Forschungsgebiet sei, so hére ich
mich zuweilen sagen: ‘‘Das japanische Finanzsystem,
oder alles, was mit dem Yen zu tun hat’’. Damit meine
ich dann die Struktur und Organisation des japanischep
Finanzmarktes sowie seine institutionellen und &kono-
mischen Funktionsformen. Nun gibt es aber beiny
Phianomen ‘‘Geld’’ Fragen, die iliber das technische
oder theoretische Funktionieren von ‘‘Finanzen’’ hip.
ausgehen bzw. diesem erst zugrunde liegen, nédmlich
Fragen in bezug auf die Prinzipien, Werte und Denk-
weisen, auf deren Grundlage ‘‘Geld’’ in einer Gesell-
schaft ‘‘funktioniert’’. So will ich mich heute, ein we-
nig abweichend von meinem eigentlichen 6konomischen
Ansatz, mit sozialokonomischen Fragen zum ‘‘Geld”
und seiner Rolle in der japanischen Gesellschaft be-
schiftigen. B

Ich beginne mit einigen allgemeinen Uberlegungen
zum Phidnomen ““Geld’’ und wende mich dann der
japanischen Geldgeschichte zu, um zu iberpriifen,
ob die westlichen Vorstellungen von der Entstehung
des Geldes fiir Japan zutreffen. Alsdann mochte ich
Sie in die Gegenwart fiihren und einige Bereiche der
japanischen Gesellschaft daraufhin abklopfen, ob ir-
gendetwas mit dem ‘‘Geld”” anders ist als bei uns - und
wenn ja, warum, und wie es sich erkldren laft.

i
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Geld, Geldgeschichte, Geldentwicklung

Am Anfang einer Diskussion des Geldes stehen zwei
fragen: ““Warum Geld?”” und “Was ist Geld?”” Okonomen
definieren Geld als etwas, das drei Funktionen ausiibt:
s ist Wertmall oder Recheneinheit, Tausch- und
zahlungsmittel und Werttrager bzw. Wertaufbewah-
ungsmittel. Dieser funktionale Ansatz mag nun auf

| konventionelle Art erkldren, daB Geld eine vernunft-

pedingte Vereinbarung, ein kiinstlich geschaffenes
werkzeug zur Effizienzsteigerung im Giitertausch ist,
so wie es bereits Aristoteles in seiner Politik festgestellt
hat. Dieser Ansatz hilft aber nicht, das Phdnomen
Geld in seiner ganzen Breite zu erkliren. Die Zuspitzung
auf rein wirtschaftliche Funktionen hat sich fiir die Dis-
kussion des Wesens des ‘‘Geldes’’ als zu eng erwiesen,
wie auch der Blick in die Geschichte zeigt.
Schmolders (1966: 16) betont, daB

“wohl auf keinem Teilgebiet der Volkswirt-
schaftsllehre . . . die Psychologie notwendiger
[sei] als in der Geldtheorie und in der Geld- und
Wéhrungspolitik’’:

ohne Zuhilfenahme ‘‘psychologischer und soziologi-
scher Kategorien’ kann das Phidnomen Geld nicht er-
klart werden. Baudin (1954) stellt zudem fest, dafB
das

“Geld ein unermeBliches Feld irrationalen Ver-
haltens [bietet], denn es ist ein Mittel, das der
Masse der Individuen dient und das auf dem Ver-
trauen beruht, das durch Gewéhnung sanktioniert
wird”’ (zitiert nach Schmélders 1954: 16).

Die Schliisselworte hier sind ‘‘Vertrauen’’ und
“Gewohnung’’ und vielleicht auch ‘‘irrational’’, was
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den Okonomen ja bekanntlich vor Probleme stellt. Dag
Faszinierende am Geld ist, dal es Wertmalstab ist,
ohne selbst mefBbar zu sein, auBler an sich selbst?,
und daB es sich zudem im Laufe der Zeit iiber
seine technischen und mechanischen Funktionen,
vom Schmuckstiick iiber das Tausch- und Wert.
aufbewahrungsmittel, auf eine Abstraktionsstufe hin
entwickelt hat, auf der es gar nicht mehr sichtbar ist,
Wir alle haben uns daran gewdhnt, an etwas zy
glauben, was wir weder sehen noch zu jeder Zeit in
ganzem Umfange anfassen konnen - in der Tat ein
psychologisches und soziologisches Phénomen be-
sonderer Sorte, und wohl kein anderer Gegen- oder
Tatbestand kann Ahnliches von sich behaupten.

Die Geldgeschichte - im Gegensatz zur Miinzge-
schichte, die am professionellsten von Numismatikern
und anderen scharfsichtigen Sammlern betrieben wird -
stellt als erste Frage, ob Geld physei oder thesei, Natur-
erscheinung oder von Menschenhand geschaffenes
Werkzeug sei. Wie bereits erwéhnt, ist die 6konomisch-
funktionale Definition des thesei von der Sozialokono-
mie und Psychologie, sowie auch der Voélkerkunde,
erweitert bzw. revidiert worden. Geld ist demnach
physei, ein Urphdnomen menschlichen Zusammenle-
bens, ein Mittel der Kommunikation, der Herstellung
einer sozialen Rangordnung und ein soziales Macht-
mittel, kurz: eine soziale Institution, eine Form der
sozialen Interaktion. Die Gesellschaft ist dabei nicht
etwas AuBenstehendes, dariiberstehendes Einheitliches,
sondern definiert sich gerade durch die besonderen
Interaktionsformen ihrer Mitglieder, und in gleicher
Weise ist Geld auch nicht etwas Auflenstehendes,
sondern Teil der Interaktionsformen, die gerade die
besondere Form der Gesellschaft ausmachen. Der
Spruch ““Geld regiert die Welt’> muf} auf der Grundlage
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‘,dieser Gedaqkenfﬁhrung lauten: die Welt, die Gesell-

schaft, definiert erst das Geld und die Rolle, die es

! spielt (s. Schmolders 1966, Frankel 1977, Simmel 1989).

Seine Wurzeln hat dieses Phidnomen im mensch-
jichen Geltungs- und Schmuckbediirfnis, einem Drang
pach Niveaudifferenzierung. Am Anfang bestand Geld
qus iibertragbaren, allseits begehrten und sichtbaren
statussymbolen. Durch Besitzerwechsel konnten soziale
) pindungen hergestellt werden, unter anderem deshalb,
weil eine Gabe eine Gegengabe bedingt. Uber das friihe
Jjapan wissen wir von Geschenken aus China, in Form
von Spiegeln, Schwertern, Glocken und auch Miinzen;
man kann dies als Geld interpretieren, das ein giri her-
" yorrufen sollte, als die Chinesen noch nicht so recht
wuBten, wie dieses Land ‘‘da unten”> wohl beschaffen
sel.

Eine erste Funktion als Recheneinheit nahm Geld als
Leistung im Kult an, diese Funktion hat also einen
sakralen Ursprung - denn schlieflich muB man ja
wissen, ob man den Géttern genug geopfert hat. Es ist
aufgezeigt worden, daf das derzeitige japanische Wort
fir bezahlen, harau, etymologisch von dem shin-
toistischen o-harai, (Opfer, Siihne, Reinigung) ableit-
par sein konnte. Auch wenn dieser Nachweis von Teilen
der Fachwelt angezweifelt wird, ist ein Zusammenhang
von Geld und Kult nur schwerlich zu widerlegen; ich
erinnere an die 1-Yen oder 10-Yen-Miinzen, die den
| Jizo am Wegesrand in den Schof3 gelegt werden.

Das frithe Geld hatte drei Funktionen: es war
Schmuckgeld, Protzgeld und Hortgeld (Schmélders
1966). Schmuckgeld kennen wir in Japan zum Beispiel
von den Ainu, die kein Eisen kannten und zum N#hen
’Fuchsknochen benutzten, in die sie oben ein Loch
bohrten und die sie unten anspitzten. Eisennadeln
kamen - wohl in geringer Zahl - im Laufe der Zeit vom

/
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chinesischen Festland, und diese wurden in einer Kette
in die ein Kocher eingeflochten war, um den Has
getragen: ein seltener Schatz, der gesellschaftlichey
Rang signalisierte.

Protzgeld kennen wir in Japan ebenfalls. Die berejtg
erwiahnten Spiegel und Glocken, die wohl kaum g|g
Tauschmittel eingesetzt wurden, sind nur ein Beispig]
von Protzgeld, welches sich zudem offensichtlich auch
sehr lange hielt. Ein kyogen mit dem Titel Kane no ne,
(Der Ton der Glocken), das in der Kamakura- Zelt
(1192-1333) spielt, beschreibt dies aufs Trefflichste: Bip
Monch schickt einen Unterling aus, er moge ins Lang
ziehen, den kane no ne erfahren und ein gutes Stiick
davon mit nach Hause bringen. Der Eleve zieht los unq
bleibt lange fort; als er endlich wieder vor dem Monch
steht, leuchten seine Augen und er erzdhlt von dem
grofartigen kane no ne, das er hier und dort in dep
groBen Tempeln erlebt habe. Er springt dabei auf der
Biihne herum und macht allerlei lustige Verrenkungen,
als lege er sein Ohr an Glocken usw.. Den Monch scheint
dies jedoch wenig zu amiisieren, und er wird ungedul-
dig: ““Was hast du mir denn nun gebracht, so zeig es mir
nur, wo ist der kane no ne?’’ Was er meint, schreibt
sich an dieser Stelle jedoch mit den Schriftzeichen fiir
den “Wert des Geldes’’, kane no ne, was sich gleich
liest. - Der Monch wollte Tauschgeld, der Eleve jedoch
brachte ihm Protzgeld - eine Glocke. Es ist bezeich-
nend, daB diese Geschichte in der Kamakura-Zeit spielt,
wie wir gleich noch sehen werden.

Die Funktion von Geld als Hortgeld schlief3lich 4Rt
sich ebenfalls in Japan aufzeigen. Hortgeld kann
verschiedene Funktionen haben, wie z.B. die Ansamm-
lung von Geld zwecks Statuserhéhung oder Geld als
Machtmittel im Kriegsfalle. Hortgeld zwecks Statusauf-
besserung ist aus der Nara-Zeit belegt: nachdem im
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| jahre 708 die ersten japanischen Miinzen gegossen
worden waren, gab es im 8. Jahrhundert kaiserliche
gpar-Dekrete, die den Umgang mit diesen Miinzen
fordern sollten: wer viele Miinzen hatte, wurde mit
Rang belohnt. Die daraus resultierende Hortung hatte
aber genau den gegenteiligen Effekt, denn sie dezimierte
das in Umlauf befindliche Miinzgeld. Dies bewirkte
eine Umkehrung der kaiserlichen Marschroute: wer
hortete, wurde bestraft (Pauer 1990:201). Das heiBt,
der gehortete Geldbesitz wurde auf einmal nicht nur
wertlos, sondern gar gefdhrlich; dem Geld wurde
plotzlich die Funktion der Statusdifferenzierung ent-
zogen, seine gesellschaftliche Definition fiir ungiiltig
erklart.

Welche Rolle Hortgeld als Machtmittel im Kriegsfalle
spielen kann, zeigte sich in Japan zum Ende des 14.
Jahrhunderts. Als nach den Mongolenkriegen die
Familie Hojo, die damals die Regenten stellte, weder
Miinzen zur Verfiigung hatte noch Lindereien aus
ihrem Besitz an die tapferen Krieger verteilen konnte,
fand die Regentschaft ein schnelles Ende.

Diese Funktionen des Geldes - als Schmuck-, Protz-
oder Hortungsmittel - belegen, daBl Geld ein soziales In-
teraktionsphédnomen ist, und daB weiterhin Geld exi-
stieren kann, ohne daf} es eine Geldwirtschaft gibt;
anders gesagt ist die Geldwirtschaft keine Vorausset-
ng fiir die Existenz von Geld. Die japanische
Geschichte belegt diese Interpretation der allgemeinen
Geldgeschichte: viele Phdnomene - und auch kyogen -
des frithen Japan lassen sich mit dem rein 6kono-
mischen Ansatz nicht erkldren.

In der weiteren Entwicklung nimmt Geld dann
schliefilich seine ihm von den Okonomen zuge-
schriebene Rolle an: es kommen Miinzen auf, wobei
anfinglich Form und Schonheit - zwecks Zurschau-
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stellung von Rang und Reichtum - wichtiger sind alg
Gewicht und Feingehalt. Der Ubergang vom Statuys.
symbol zum WertmaBstab stellt jedoch ein philose-
phisches Problem dar. Eigentlich muf} ein Mafimitte]
von derselben Art sein wie der Gegenstand, den eg
miBt; z.B. muBl ein MaB fiir Langen lang sein, eineg
fiir Gewichte schwer, und eines fiir Werte miifite dem-
nach wertvoll sein, selbst wenn der Wert ‘‘liberhaupt
nichts anderes ist als ein subjektives Fiihlen’’ (Simme]
1989: 140). Dieses Problem 16st sich durch die Her-
stellung genauer Proportionen: der Wert wird nur im
Verhiltnis gemessen, indem man sich auf eine fixe Pro-
portion zwischen zwei qualitativ verschiedenen Objek-
ten einigt (Simmel 1989: 139-141). Daraus ergibt sich
das nichste Problem: wo kommt die Proportion her
und warum halten sich alle daran?

Simmel (1989: 55) beschreibt die Entwicklung so, daf§
sich in einem ldnger andauernden Prozef} die Dinge ihre
WertmaBstibe selber zuordnen, ‘‘wie durch einen
selbstindigen Mechanismus®’ - Okonomen gehen hier et-
was rationeller vor und benennen dies mit dem Wort
“Opportunititskosten’’. Zuvor hatte Simmel (1989: 34)
den Tatbestand, daB3 wir iiberhaupt Dingen irgendeinen
Wert zuordnen, damit erkldrt, dal wir Dinge erst
wertschdtzen, wenn sie uns einen Widerstand
entgegensetzen. Der Wert liegt in ihrer ‘‘empfundenen
Undurchdringlichkeit’” und in der ‘‘Distanz des
Noch-nicht-GenieBens’’ - wiederum sind Okonomen
Skonomischer und sprechen schlicht von ‘‘Knappheit’’3,
Irgendwie stehen also Dinge in Wertmalstében
zueinander, ausgedriickt durch ihre Knappheit und die
Opportunitidtskosten, die mehr oder weniger rationale
Wirtschaftssubjekte ihnen zuordnen - und dann ist es
nur noch ein kleiner Schritt, bis man ein Zwischenmit-
tel gefunden hat, das den Dingen diesen Wert in
numerischer Form beimifit - das Geld.
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Die numerische Zuordnung von Werten zu Dingen er-
folgt qua gesellschaftlicher Absprache: das Geld beruht
uf einer vernunftméfligen, abstrakten Garantie der
Gesellschaft an den Geldbesitzer. Es wichst der
glaube und das Vertrauen an die dffentliche Ge-
wipheit der Geldordnung, das heit, nicht nur an
die Geldordnung selbst, sondern daran, daf sich alle an
diese halten. Dies geht einher mit einem Glauben an die
wahrung, bestiarkt duch entsprechende Prigungen auf

| den Miinzen oder, spiter, Noten. Waren es im alten

Athen die Eulen, so ist es bei der D-Mark der Bun-
desadler.

Ein Vergleich der japanischen, deutschen und US-
amerikanischen Banknoten zeigt interessante Unter-
schiede: wihrend auf der deutschen und der japa-
nischen Note nur der Name der Zentralbank sowie
«Banknote’’ steht und berithmte historische Persoénlich-
keiten aus Wissenschaft und Kunst (und zum Teil in
Japan, Politik) abgebildet sind, nennt der Dollar das
Land, ‘“The United States of America’’, weist dann
darauf hin, dal} dies eine ‘‘Federal Reserve Note’’ ist
und betont auBerdem: ‘“This note is legal tender for all
debts, public and private’’. Die Vorderseite schmiickt
der Kopf eines bedeutenden Politikers (Washington,
Lincoln, Jackson etc.), die Riickseite ein wichtiges
Gebdude in Washington (Capitol, White House, Lin-
coln Memorial). Die Inschrift auf der Riickseite der
Dollar-Note, “‘In God We Trust’’, ist wohl die subtilste
Form der Vertrauensheischerei: die Verwendung von et-
was Uberstaatlichem zur Absicherung der Wihrung.

Wenn nun das ‘‘Geld”’ sein Funktionieren aus einer
Absprache der Gemeinschaft, der Nation oder der Welt
bezieht, daf3 alle an das Wort der Regierung glauben
und ungefragt ein Stiick besonders angefertigtes Papier
als wertvolles Geld akzeptieren, so liegt das allein an
dieser Absprache und einer Gewohnheitsbildung, die
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auf einer Geschichte der Abstraktion von Geld beruhg
und die zu immer hoheren Abstraktionsgraden fahig
ist. War die erste Stufe das Hort- und Protzgeld, sq
war die zweite Stufe das Tauschgeld - hier ist Gelq
bereits “‘anonym’’. Die dritte Stufe ist der Ubergang
zum Dezimalsystem, von verschiedenen Ladndern, wie
England, zu mehr oder weniger spitem Zeitpunkt
vollzogen. Die vierte Abstraktionsstufe stellt dag
Buchgeld dar, der Giroverkehr, das Bankkonto - hier
kann man das Geld bereits nicht mehr sehen. Wir
befinden uns wohl derzeit im fiinften Abstraktionsgrad,
mit seinen modernen Finanzinstrumenten, wo das Geld
fiir das Individuum in Form einer Plastikkarte mit
Magnetstreifen, der Kreditkarte, und fiir die Finanz-
institutionen in Form von Futures und Optionen er-
scheint. Es scheint also in der Natur einer Gesellschaft
zu liegen, daB sich die Formen des Geldverkehrs tiber
den Zeitlauf verandern, zu immer hoheren Abstraktions-
graden hin. Ob dies auch fiir Japan zutrifft, gilt es als
nichstes zu iiberpriifen.

Die japanische Miinzgeschichte

Die alten chinesischen und koreanischen Miinzen aus
der Friihzeit, die als Teil von Geschenken aus China
und Korea nach Japan kamen, habe ich bereits
erwihnt; diese wurden jedoch nicht als ““Geld” im
heutigen Sinne zum Tauschzweck verwendet. Die erste
eigene japanische Miinze wurde im Jahre 708 gegossen,
als man in Musashino Kupfer fand und als Jahresdevise
das Wort wado, ‘‘japanisches Kupfer’” wihlte; die
Miinze hie entsprechend Wado kaiho, ‘“Wado-Miin-
ze’’. Sie war in ihrer Form den chinesischen Miinzen
nachempfunden und wurde zum Horten benutzt. In den
darauffolgenden 200 Jahren gab es 11 weitere Prégungen
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dieser Art von Kupfermiinzen, alle 12 Sorten werden
unter dem Begriff Kocho jinisen zusammengefalit.
piese Miinzen zirkulierten jedoch nur um die Haupt-

! stadt (710-784 Nara, dann Kyoto) herum und wurden

pur vom Hofadel benutzt, wihrend das gemeine Volk
weiterhin auf der Grundlage von Getreide oder Stoffen
Handel betrieb. Als die Macht des Hofes in der zwei-
ten Hélfte der Heian-Zeit abnahm, verloren auch die
Miinzen - das Protzgeld - an Bedeutung, und nach der
letzten Pragung im Jahre 958 verschwanden die japani-
schen Miinzen dann vollstdndig.

Nun waren die Miinzen zwar verschwunden, aber der
Appetit auf Geld war geweckt, seine Gkonomische
Notwendigkeit erkannt worden. So kamen chinesische
Kupfermiinzen in Umlauf, geférdert vor allem durch
den auflebenden Handel mit China. Es waren dies vor
allem drei Sorten von Miinzen: die sosen, eine
Kupfermiinze aus dem China der Song-Dynastie (960~
1279), die kobusen, aus der Hongwu-Ara (jap.:
Kobu, 1368-1398) der Ming-Dynastie, und die
Eirakusen aus der Yongle-Ara (jap.: Eiraku, 1403-1424)
der Ming-Dynastie. Diese Miinzen waren zwar allseits
als Geld anerkannt, doch der innerjapanische Handel
wurde nach wie vor auf Naturalbasis abgewickelt.

Neben diesen qualitativ relativ einheitlichen Miinzen
kamen dann auch bald schlechte, minderwertige
japanische Nachahmungen in den Handel, die bifasen.
Diese waren privat gemiinzt und hatten besonders im
15. Jahrhundert einen hohen Umlauf, auch wenn
sie zuweilen bis zu 50% aus Blei bestanden. Der
Wechselkurs mit den besseren chinesischen Miinzen war
je nach Region unterschiedlich, was, wie wir heute
sagen wiirden, die schonsten Arbitrage-MGoglichkeiten
hervorgerufen haben muf} (wenn nur das Reisen in
Japan zu dieser Zeit nicht so beschwerlich gewesen
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wire). In diesem Zusammenhang darf ich noch einmg)
an das kyogen iiber den ““Ton der Glocken” und gy
“Wert des Geldes’” erinnern: der Monch schickt de,
Eleven aus, er moge den Wert des Geldes erfahren - der
Monch wollte wissen, wie die Miinzen in anderen Teilen
des Landes bewertet wurden, welche offiziell vorge.
schriebenen Wechselkurse es in den anderen Regiongy
gab, und wie die Kurse standen.

Das Nebeneinander von guten chinesischen upg
schlechten japanischen Miinzen brachte jedoch dgg
Problem, da} man an das, was man sah, nicht glaubey
konnte - was war dies nun fiir eine Miinze, voll- odg;
minderwertig? Das Vertrauen in die einheitliche
Definiton der Gesellschaft von ‘“Geld’’ war nicht meh;
existent. Es entwickelte sich die Praxis des erizeni, der
‘‘Miinzdiskriminierung’ (coin selection), wobei dje
Kaufleute die Miinzen iiberpriiften und die schlechtey
zuweilen nicht anerkannten. Dabei entsteht notwendiger.
weise das Problem der asymmetrischen Informatiop
und adversen Selektion, und dies ist ein friihes, hj.
storisches Beispiel fiir das, was Akerlof (1970) fiir dep
modernen Markt fiir Gebrauchtwagen aufgezeigt hat:
da keiner genau iiberpriifen kann, welcher Qualitit
ein gebrauchtes Auto ist, alle aber davon ausgehen,
dal} Autos nur dann verkauft werden, wenn sie unter-
halb der Durchschnittsqualitdt des Marktes sind, ist
keiner bereit, den Durchschnittspreis zu bezahlen,
wogegen aber die, die wirklich gute Autos gebraucht
verkaufen wollen, mindestens den Durchschnittspreis
verlangen, ergo fiir weniger nicht verkaufen. Irgend-
wann bricht der Markt, unter dem Okonomischen
Effizienz-Aspekt betrachtet, zusammen: es gibt nur
noch ‘‘Zitronen’’ zu nicht-effizienten, d.h. nicht dem
eigentlichen Gleichgewicht zwischen Angebot und Nach-
frage entsprechenden, Preisen.
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Ebenso war es mit den Kupfermiinzen im 12. bis
16. Jahrhundert. Woméglich waren die Kaufer tiber die
Quelle ihrer Miinzen, und daher ihre Qualitét, besser in-
formiert als die Verkdufer, die das Geld akzeptieren
muBten (asymmetrische Information). Auflerdem sahen
sich die Verkaufer der Waren dem Risiko der adversen
Selektion ausgesetzt, daB3 ndmlich die Geldbesitzer,
dabei gleichzeitig dem Greshamschen Gesetz® folgend,
nur die schlechten Miinzen hergeben, die guten aber
selber behalten wiirden. Im Resultat verringerte sich
allgemein der Wert dieser Miinzen, sozusagen um eine
Risikoprdmie, und die Preise stiegen, weil nicht mehr
alle in gleicher Weise an die Wéhrung glaubten.

So miite man also die Praxis des erizeni genauer als
“adverse coin selection’’, als adverse Miinzselektion,
pezeichnen, und die Auflosung des Systems der
Kupfermiinzen laft sich auf der Grundlage der
modernen Information Theory erkldren. Nach dem
Onin-Krieg (1467-1477) wurde erizeni zum allgemeinen
Volkssport, und viele Lehensherren verboten eine
Diskriminierung von Miinzen auf der Grundlage diskre-
tiondrer Entscheidungen und bestimmten, daf} alle
Miinzen in gleicher Weise zu gleichem Werte anerkannt
werden miiliten. Vom Muromachi-Shogunat (1338-
1573) kennen wir allein 20 Edikte, die aber alle in-
effektiv waren. Zum zweiten Mal nach dem Verbot von
Hortgeld in der Nara-Zeit wurde dem Geld eine zuvor
zugesprochene Funktion und Definition wieder ent-
zogen und das bestehende Geldsystem unterwandert.

Die Ordnung, d.h. eine Miinz- und Geldordnung,
konnte erst wieder hergestellt werden mit der Ver-
einheitlichung der Wihrung durch die drei Reichs-
einiger, die das Tokugawa-Shogunat begriindeten.
Tokugawa Ieyasu vollendete die diesbeziiglichen
Bemiihungen seiner beiden Vorgédnger, indem er den
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oban zum Standardwert der nationalen Geldwé’lhmng
erkliarte. Der oban war eine diinne, elliptische Golq.
miinze, ca. 10-15cm lang und 165 Gramm schwer
und hatte einen Wert von 10 ry6. Die Miinze, die IeyaSl;
prigen lieB, hatte einen Goldanteil von 68%. Aber wie
schon der Tensho-oban von Toyotomi Hideyoshi wap
dieser oban mehr eine Grundeinheit der Geldwéhrung
denn ein regelmiBig benutztes Geldstiick - wir kennep
dies vom Silberpfund der karolingischen Miinzreform,
das zwar zum Rechnen benutzt, aber nie selbst
getauscht wurde. Das machte den oban relativ stabil:
bis 1868 wurde er viermal eingezogen und neu begeben,
also im Durchschnitt alle 50 Jahre, jedesmal mit ge
ringerem Goldgehalt.

Grundeinheit des praktischen Zahlungsverkehrs war
der koban, der 3,5%7,5cm maB, ca. 17,8 Gramm
schwer war und einen Nennwert von einem 7y0 hatte,
Der erste koban von leyasu bestand noch aus 84,39
Gold, so daB ein ryo ungefdhr 15 Gramm Gold ent-
sprach. Allerdings wurde diese Miinze im Laufe der
Tokugawa-Zeit neunmal, also durchschnittlich fast alle
25 Jahre, eingezogen und ihr Wert verringerte sich auf
zeitweise bis zu 1,8 Gramm Gold (56,4%). Fiir den
tagtidglichen Gebrauch wurden, mehr noch als der
koban, die ichibukin, rechteckige Goldpldttchen, be-
nutzt, die in ihrem Wert 0,25 ryo entsprachen. Diese
Goldplattchen waren praktischer als die Miinzen - konn-
te man sie doch bequem im Schwertschaft oder
anderswo verstecken und so relativ sicher mit sich
herumtragen.

Die Tokugawa-Wiahrung beruhte aufler auf dem
Gold auch auf Silber- sowie Nicht-Edelmetall-Miinzen.
Silber nahm im Laufe der Zeit verschiedene Formen an;
anfangs kam es in Form von ‘‘nuggets’’ (mame-itagin),
die bei jeder Transaktion gewogen wurden. Das war
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ymstdndlich, und so kam Silber in Klumpenform

auf, und die Klumpen konnten verschiedene Formen

' ynd Aufdrucke haben. Voriibergehend wurde Silber

wegen der Umsténdlichkeit des Wiegens und der
yneinheitlichkeit der Klumpen aus dem Verkehr genom-
men, VOT allem in Edo, dessen Handel auf dem
sGoldstandard”’ beruhte. Silber hatte jedoch einen
roffen Vorteil: es berechnete sich nach dem
pezimalsystem. In Osaka, dem Handelszentrum dieser
7eit, wurde der Vorteil des Dezimalsystems schnell
erkannt, und so blieb Silber zunéchst als Recheneinheit
pestehen und kam spéter auch als Wihrung wieder auf,
0 daB Osaka auf dem ¢Silberstandard” warS. Die
eingangs geschilderte dritte Abstraktionsstufe des
Geldes wurde also in Osaka im 17./18. Jahrhundert
vollzogen. Aufler dem Gold und Silber gab es Kupfer-,
gisen- und Bronzemiinzen, die alle zusammen,
unabhédngig vom Herstellungsdatum nach dem Jahr
1636, in dem diese Miinzen zur offiziellen Landes-
wahrung erkldrt wurden, als Kanei-fsiho, Kanei-
Wwihrung, bezeichnet werden’.

Von einem einheitlichen Wéahrungssystem in Japan
konnen wir im Jahre 1670 sprechen, als genug neue

' Miinzen im Umlauf waren und der Gebrauch alter, vor-

edo-zeitlicher Miinzen verboten wurde. Das System
blieb jedoch nicht lange stabil, denn es wurde bald
yon zwei Seiten untergraben. Die eine Seite war die
Regierung, die, angefangen mit Tokugawa Tsunayoshi
(reg. als Shogun 1680-1709), immer wieder von neuem
auf die Idee kam, den Staatshaushalt per Miinzabwer-
tung aufzubessern. Das Ergebnis waren Inflation und
Konfusion unter den Geldbenutzern, und das Ver-
trauen in die Wahrung sank kontinuierlich. Schlimmer
noch, die Regierung in Edo, ebenso wie die einzelnen
Daimyo, entwickelten die unangenehme Gewohnheit,
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zuweilen den Besitz der reichen Kaufleute, besonderg ;
Osaka, zu konfiszieren oder ausstehende Kredite z an.
nullieren, mit der Erkldrung, daf} die Kaufleute ja nur
den untersten Stand der Gesellschaft einndhmen, da g,
nichts produzierten und ohnehin zu sehr im Luxyg
schwelgten. Zum Schutz gegen solcherlei Eingriffe ip die |
personliche Vermogensbildung bedienten sich die
Kaufleute zweier Methoden. Die erste, auch heute nogy,
beliebte und bekannte Methode war, einen GroBteil de
Besitzes auf Frau und Kinder zu iibertragen, so daB nur
ein kleiner Teil des Gesamtbesitzes an die Regierung
fiel, sollte es denn zu einer Konfiskation kommep,
Zweitens hielten die Kaufleute, zumindest die in Osakg
einen Grofteil ihres Besitzes in Form von Reiswechse]nf
Osaka war der Hauptumschlagplatz fiir Reis, dort hag.
ten alle Daimyate ein Lagerhaus und einen in ihre,
Diensten stehenden Lagerhausverwalter, der zunéchy
Wechsel auf den Reis ausgab, die dann - nachdep
sie zwischenzeitlich in hochst ausgefeilten Methodg
gehandelt worden waren® - im Lager eingelost werdey
konnten. Kaufleute vergaben Kredite an Daimyate upg
erhielten als Sicherheit Reiswechsel. Als das gesamfe
Kreditsystem des Landes auf Reiswechseln beruhte ung ‘
es immer héufiger zu Schwierigkeiten damit kam, ging
das bakufu im Jahre 1773 dazu iiber, diese Reiswechse|
mit einer staatlichen Garantie zu versehen. Dieg
staatlich garantierten Reiswechsel wurden nun aber - ip
Fall der Fille - nicht konfisziert, und so gingen dj |
Kaufleute in Osaka dazu iiber, einen Teil ihres Besitzes |
in Form von Reiswechseln zu halten.

Es ist darauf hingewiesen worden, daf} diese Konfiska-
tionen nicht so hdufig waren, als daf} sie die ganz
Geldordnung hatten durcheinanderbringen koOnnen -
was man ja auch am weiteren Bestehen der Geldord-
nung ablesen kann. Wichtiger ist, daf} jederzeit di
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Moglichkeit bestand, da3 Kredite annulliert wiirden, so
daB die Geldordnung zwar bestehen blieb, das Ver-
trauen in Geld als Besitz, in seine Funktion als Wert-
aufbewahrungsmittel, jedoch kontinuierlich sank. Der
grund, warum man am Reis ‘‘festhielt’’, war, daf} das
yertrauen in Reis unter Umstdnden grofer war als das
in das Geld - zumindest konnte die Regierung auf die
Reisproduktion keinen solch direkten Einflul nehmen
wie auf den Wert des Geldes. Geld war praktisch und
wurde genutzt, aber Besitz wurde nicht in erster Linie in
Geld gehalten.

Die zweite Seite, die neben der Gefahr der Konfis-
zerung das Geldvertrauen aushohlte, war der Beginn
einer Auflage von hansatsu, Geldscheinen, die von
einzelnen Lehensherren gedruckt wurden, um die Le-
hensfinanzen zu begleichen. Im Jahre 1661 war der
Fukui-Aan das erste Lehenstum, das - mit Erlaubnis des
bakufu - eigene Geldnoten begab, und zum Beginn der
Meiji-Zeit hatten 244 Lehen ihre eigenen Noten. Zwar
hatte das bakufu immer wieder versucht, die Emis-
sionsmengen einzuschrdnken, aber ohne Erfolg®. Diese
Faktoren, die Unsicherheit in Bezug auf Geld als Wert-
triger bedeuteten, fiihrten dazu, dafl zum dritten
Mal in der japanischen Geschichte in der Tokugawa-
Zeit das Vertrauen in die Miinz- und Geldwirtschaft
untergraben wurde.

Einer der Klassiker, in denen iiber Japan benichtet
wird, Marco Polos I/ Milione, beginnt mit dem Satz
“Japan ist eine Insel’’ 10, So banal dies klingen mag, eine
umfassendere, relevantere Aussage iiber Japan kann
man in vier (oder auch mehr) Worten kaum machen.
Nicht nur die Geschichte der 200jdhrigen Abschliefung,
auch moderne Phdnomene lassen sich damit allerbestens
erkldren. Dies gilt vor allem auch fiir das Geld, da inter-
nationale Faktoren in der japanischen Geldgeschichte,
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ganz im Gegensatz zu unserer europdischen, uppyg,
riicksichtigt bleiben kénnen. In der Geschichte diese;
Insel fand die Gesellschaft vier mal eine Definition fj;
“‘Geld”” und einigte sich daraufhin auf eine Geldorg.
nung; drei mal wurde das Vertrauen in die Deﬁnition
unterwandert, wobei jedoch gleichzeitig die Geldorq.
nung und -wirtschaft aus 6konomisch-funktionale,
Griinden bestehen blieb.

Dies fiihrt mich nun zu einer Hypothese, die ich hjg,
aufstellen und im Rest meines Vortrages auf ihy
Aussagekraft hin untersuchen mdochte. Die Thege
lautet, dafl Geld in Japan einen ‘‘vergdnglicherep”
Charakter hat als bei uns. Was ich damit meine, ist, daf
die Geldordnung sicherlich eine stabile war und ist, daf
aber das ““Geld”’ als solches, in Miinz- und Scheinform,
im Laufe der Zeit einen ‘‘zweischneidigen’’, ja ““yp.
berechenbaren’’ Charakter annahm. Dieses Empfindey
des Geldcharakters mag subjektiv und vielleicht up.
begriindet sein, liefle sich aber, sollte es denn in der
heutigen japanischen Gesellschaft noch Bestand habep,
wie so viele ‘‘Eigentiimlichkeiten’’ (oder was wir alg
solche empfinden) auf relevante historische Faktorep
zuriickfiihren.

Es muf} hierbei betont werden, daf} die Tatsache, daf
die Regierung plotzlich Besitz konfiszieren konnte,
psychologisch eine andere ist als ein Borsencrash,
ein Bank-Run oder eine Kriegsinflation und dadurch
notwendig werdende Anderungen im Notensystem,
Borsenkrach und Bank-Run sind (meist) kurzfristige
massenpsychologische Phianomene, die keine direkten
Auswirkungen auf die Geldordnung als solche haben,
Die Kriegsinflation stellt dagegen einen willkiirlichen
Akt der Regierung dar, der die Geldordnung an der
Basis angreift; allerdings ist dieser Eingriff in der Regel
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verschleiert und wird von entsprechenden Parolen
pegleitet, und hat somit andere psychologische Aus-
yirkungen, weil er im schlimmsten Falle zu einem
jotzlichen Zusammenbruch der Geldordnung fiihrt.

Wwenn ein Japanologe ‘‘vergidnglich’’ hort, denkt er

wahrscheinlich sofort an die eschatologische Endzeit-
gtimmung der spédten Heian-Zeit, doch das meine ich
pier nicht. Ich meine ‘‘vergéinglich’” eher im Sinne von
skurzlebig”’, also: die Empfindung ist, dafl Geld
skurzlebig” sein konnte. Ich sehe in Japan eine
widerspriichlichkeit zwischen einer langfristig kon-
santen Geldordnung, an die jeder ‘“‘blind” glaubt,
und einem subjektiven Mifltrauen der Basiseinheit, dem

Geld, gegeniiber; die Ordnung wird bestehenbleiben -
‘ aber wire es nicht besser, Besitz in anderen Objekten zu

palten? Das Geld wird gleichsam degradiert: es ist nicht
| mehr alleinige Basis der Ordnung, sondern nur noch

ein Faktor, der neben anderen Dingen (wie dem Reis

' in der Tokugawa-Zeit) die Geld- und Besitzordnung

aqusmachen konnte. Das Geld hat damit einen ver-

gﬁnglicheren Wert als in Gesellschaften wie z.B. der
deutschen oder amerikanischen, wo Geld ungefragt die

Basis fiir die Geldordnung ist.

Die offensichtliche Frage an dieser Stelle ist, ob meine
SchluBfolgerungen aus der Geschichte tatsdchlich ex-
frapolierbar sind, und ob die empfundene oder befiirch-
tete ‘‘Kurzlebigkeit’’ des Geldes heute wieder, oder
noch, anzutreffen ist, wo wir uns in einem ganz anderen
finanzwirtschaftlichen System und Umfeld bewegen.
Mit dieser Hypothese und diesen Fragen im Kopf darf
ich nun runde 100 Jahre iiberspringen und Sie in die
Gegenwart fiithren.
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Geld ist Spiel - Zeit ist Geld

Es wird hochste Zeit, daf} ich auf den Titel meines Vop.
trages eingehe. Dieser wurde inspiriert von eingy
japanischen Musikgruppe namens ‘‘Bakufu Slump?
(wie passend, wo wir gerade iiber den Niedergang
der Tokugawa-Wiahrung sprachen). Auf ihrer Anfang

dieses Jahres herausgebrachten CD Oregayo - In the

7th Heaven befindet sich ein Stiick mit dem Titel Kane,
in dem auf fast schon geniale Art und Weise das Stiick
Money von Pink Floyd aus dem Jahre 1973 ney
aufbereitet wird. Das Ganze beginnt mit dem Klappery
eines soroban (Abakus), das schnell in den Rhythmuyg
von Money iibergeht, auch wenn man ansonsten dag
Original kaum heraushort, aufler daran, daB3 das Worg
kane langgezogenen wie ‘‘money”’ gesungen wird. Hier
einige Ausziige aus dem Text, wie sie in dem Beiheft
abgedruckt sind:

kaanee watashi kanemochi - soorya ii ne
kaanee shiawase na no sa - soorya ii ne kaanee

Time is Money is Japanese kane
Time is Game is Japanese kane

I’'m a kanemochi. That sounds good.
He’s not a kanemochi. That’s too bad.

Und dann kommt die Zeile mit dem Wortspiel, das zu
den nachfolgenden Uberlegungen Anlall gegeben hat:

kane ga arya kono kuni ja
bideo kaeru kamera kaeru funzorikaeru

Dies libersetzt sich ungefahr mit:

““Geld gibt’s, in diesem Land
man kann Videos kaufen, man kann Kameras
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kaufen
- und man kann so herrlich damit angeben’’.

yun ist dies ja sicherlich eine Gesellschaftskritik - aber
¢gen Wen genau richtet sie sich wohl? Gegen die 3%
astinkreichen’’? Wohl kaum gegen die 7% Armen.
Also gegen die 90% der selbsterkldrten Mittelklasse?
‘oder vielleicht gegen eine Untergruppe aus dieser
schicht, die mitten im Winter mitten in Tokyo mit
'yeinem Surfbrett auf dem Wagendach des VW-Golf (mit
\geuer auf der linken Seite, versteht sich) ‘‘cruising
nain,”” auf der Hauptstrafle auf- und abfahren, iibt? Oder
dchtet sich die Kritik allgemeiner an die japanische
| uaffluent society”’, die reiche Gesellschaft der 1980er
|]ahre, in der Geld einen neuen Stellenwert und eine
peue Wichtigkeit bezogen zu haben scheint? Wenn
diese letzte Antwort zutrifft, was ich denke, dann stellt
sich die Frage nach dem Malistab, was ‘‘affluent’” ist,
' yas “‘zu viel’” ist, und ob nicht iiberhaupt die, die dies
(ritisieren, selber Teil des Ganzen, Teil der Gesell-
shaft sind, die diese neuen Geldmafstébe erst setzt.
Wie ‘‘affluent”’, reich ist denn diese Gesellschaft? Der
Gesamtbesitz des Landes im Jahre 1989 betrug 6853,5
pillionen Yen, davon wurden Finanzanlagen und
Bargeld mit 3712 Billionen Yen berechnet!!. Diese Zahl
aleine sagt uns wenig, aber sie vergleicht sich mit 51,4
im Jahre 1950 und 1436,1 Billionen Yen im Jahre 1975;
inden letzten 15 Jahren ist der Gesamtbesitz der Nation
also um das 5fache gestiegen, und in den letzten 40
Jahren um das 133fache. Nach der gleichen Quelle hat-
ten Arbeitnehmer in Stddten mit iiber 50.000 Ein-
wohnern 1989 durchschnittliche monatliche Einnahmen
von fast 500.000 Yen (oder ca. 6250 DM), im Vergleich
w 350.822 Yen (oder ca. 4385 DM) im Jahre 1980'2.
Das ist ein Anstieg von 42,5% in 10 Jahren oder durch-

J
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schnittlich 4,7% pro Jahr, bei einer Inflationsrate von
unter 2% in den 1980er Jahren - genug, um dep
Lebensstil ein wenig zu verdndern.

Die Bank von Japan fiihrt seit 1963 jahrlich eine Un.
frage durch, die das Spar- und Konsumverhalten der
Bevolkerung aufzeigen soll. Von 6000 im Juni 199;
befragten Haushalten antworten 3979, und einige de;
Antworten sind in der Tat erstaunlich. Ich mdchte hier
deshalb die fiir meine Fragestellung am wichtigste,
erscheinenden Ergebnisse wiedergeben.

1. Sparen

Das durchschnittliche Sparguthaben eines Haushalteg
im Jahre 1991 betrug 11,65 Millionen Yen (ca. 140.00
DM), was gar einen Riickgang von 1,4% im Vergleicy
zum Vorjahr bedeutete - der erste Riickgang in dep
Sparguthaben seit 1963 iiberhaupt. Nun verteilte sich
dies selbstredend nicht gleichméBig: ein Drittel der
befragten Haushalte hatte ein Sparguthaben von bis zy
5 Millionen Yen (62.500 DM), rund ein weiteres Dritte]
hielt Sparguthaben bis zu 20 Millionen Yen (250.000
DM) und 3% waren ordentlich reich, mit Polstern iiber
45 Millionen Yen (562.500 DM), wahrscheinlich liegen
einige sogar weit dariiber, auch wenn die Statistik das
nicht wiedergibt (s. Abb. 1).

Der wichtigste Grund fiir den Riickgang in den
Sparguthaben war, dafl die Kinder sich in der
Ausbildung befinden oder geheiratet haben (41,2%).
Es entspricht dies der Feststellung, daf} die Japaner
aufgrund der Bevolkerungsstruktur mittlerweile makro-
Okonomisch ‘‘entsparen’’: es gibt mehr Kinder in der
Ausbildung (die also das Geld ausgeben) als junge
Eltern, die fiir die zukiinftige Ausbildung ihrer Kinder
sparen. Der zweite Grund fiir den Riickgang in den Ein-
lagen war Konsum (30,8%), die Anschaffung langfri-

Sparaufkommen nach Einlagenhohe
Japan, 1991 (BOJ Umfrage)

Geld ist Spiel

V272V D IPP PVl i
22777
V27207
/777777/7///}
'//////////////I///
7/7/777/7/777)77]777/7/777////

530354045 >45

2

300

—
/77777 el
. — o
7//////// B
S— 4 OO
777777,
——
77777777, R
=}
7777777027777/, B
i C— 4
777777777777/ B
3 =t
7777777777777/ s
- — =4
777777277777777 R
H o
P22, —
777771077 22700072777
; H =
| PP TITTIIIOTT, —
Rer iz
0P PP TP 77077, >
7777117777777 A A A A s
//////////////////////////////////////////// o
777777777772 77 7777 7171777 I T I I T I I LI LA
’////////I////I//////////////////////////I////////// ~
777777777777777777777777777777777777777777277777777777
’/////////////////I///////////////////////////A 5]
i 4/ 7/ 77 /7L S AT AL LTI 227 \—/
T .I .| ‘l T
= =3 o T o o
v Lal (& v
ol ol — —_—

Zahl der Haushalte

31

Einlagenhohe (in Millionen Yen)



32 SCHAEDE

stiger Konsumgiiter. Rekordhéhe (12,1%) erreichge
auch die Angabe, da} Verluste in Wertpapierpositioney,
fiir die Schrumpfung des Sparguthabens verantwort.
lich seien.

Was nun die Form des Sparens angeht, so vertrautey
51% dem Sparbuch, das wohl mit den Unruhen ayg
dem Aktienmarkt eine Renaissance zu erleben scheing,
Fast 21% der Spargelder gingen zu den Lebensver.
sicherern und 16% in Wertpapiere, davon mehr als zwej
Drittel davon in Aktien (Aktien machten 11% aller
Sparanlagen aus). Dabei ist der Anteil der Aktionére, er
wartungsgeméf, in den ‘‘reicheren’” Gruppen hdoher alg
bei denen, die ohnehin wenig anzulegen haben. Dje
Frage, ob sie denn in Zukunft in Aktien anlegep
wollten, bejahten nur insgesamt 2,5%, stattdessep
sprachen sich 73,3% fiir die Zukunft des Sparbuches
aus. Von diesen Sparbiichern befinden sich im iibrigep
68,5% bei der Post, allerdings war hier eine Mehr-
fachantwort moglich. In absoluten Zahlen, also nach
der Einlagenhohe, liegen 19,6% aller Spargelder bej
den GroBbanken, 17% bei den Regionalbanken und
18% bei der Post.

Auf die Frage, warum und wofiir sie iiberhaupt
sparten, kreuzten tiiber 73% den ‘‘Schadens- und
Krankheitsfall’’ an, 50% sparten aullerdem fiir das
Alter, 40% fiir die Ausbildung der Kinder und 21%,
um sich ein Haus zu kaufen oder zu bauen; 24%
sparten ohne besonderes Ziel. Dies hat sich in den
letzten sieben Jahren kaum verdndert, mit Ausnahme
einer Verdoppelung (auf 13%) derer, die fiir Reisen
und Freizeit sparen - sind dies vielleicht die neuen
“‘affluents”’?

Die Sparquote, die vielbeschrieene, sinkt bekannt-
lich: lag sie 1976 noch bei 23,2%, so betrug sie 1988
14,8%; Vorraussagen der Regierung zufolge soll sie bis

Geld ist Spiel 33

am Jahre 2000 auf ungefidhr 9% sinken, doch halten

einige Fachleute dies fiir zu optimistisch. Und doch ant-

yorteten im Juni 1991 zwei Drittel aller Befragten mit

“ja”’ auf die Frage, ob man fiir die Zukunft planen und
‘ entsprechend heute sparsam leben muf}; nur ein Drittel
' fand folglich, man solle lieber sein Leben in der Gegen-
 yart genieBlen, als sich bestdndig um die Zukunft zu

sorgen. Fast 80% hatten einen Plan aufgestellt oder

doch die Absicht, eine genaue Marschroute zu ent-
| werfen, wann, wo, was, wieviel gespart werden solle.
| Wiederum zwei Drittel aller unter 60 Jahre haben
sorgen vor dem Alter, nicht etwa, weil sie dem staat-
lichen Pensionssystem nicht vertrauten (das waren aller-
' dings auch 60%), sondern weil sie meinten, sie hétten
picht genug gespart. Wie schon zu hoéren, daB den-
' gjoch 80% aller Befragten iiber 60 Jahre unbesorgt,
aumindest geldmédfBig, leben - aber vielleicht hatten die
auch noch eine andere Sparmoral als ihre Kinder und
Kindeskinder?

Eine Interpretation dieser Zahlen und dieses Spar-
verhaltens ist nicht ganz einfach. Eine grundlegende
Frage ist, ob Japan ‘‘zu viel’’ spart, oder vielleicht nur
etwas mehr als andere Lénder, oder aber, wie in den
cigenen Augen, doch zu wenig. Um diese Frage zu
peantworten, hilft es, drei Gruppen von Sparformen
w unterscheiden (Schmdélders 1966: 27): das Kon-
sumsparen - ein Quasi-Sparen, bei dem es nur darum
~ geht, schnell Geld anzuhéufen, um es ebensoschnell
fiir ein bestimmtes Objekt wieder auszugeben. Die
zweite Gruppe ist das Vorsorgesparen oder auch ‘‘in-
vestives Sparen’’, das auch fiir dauerhafte Ausgaben
(Autos, dauerhafte Konsumgiiter) Verwendung findet;
diese Spargelder werden in der Regel nicht langfristig
und fest angelegt. Die dritte Form, das
VermOgenssparen, ist die einzige wirkliche Form des
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Sparens, die makrookonomisch langfristig zdhlt. p,
man das eine rein zahlenmdfig nicht von dem anderey,
unterscheiden kann, geben die Statistiken iiber dep
Charakter der Sparhaltung einer bestimmten Gruppe 7,
einem bestimmten Zeitpunkt wenig Aufschluf, es gq
denn, man schliisselt die Konsumausgaben auf.

2. Konsum

Die 80er Jahre waren nicht das erste Mal in der Nach.
kriegszeit, dafl Japan sich im Konsumrausch befang,
Im Izanagi-Boom der 60er Jahre war das Schlagworg
die ““Drei K”’ (oder genauer: ‘‘Drei C*’): “‘car, cooler,
color-TV?*’ - wer ‘“‘drei K hatte, brauchte sich upy
eine gute Heiratspartie nicht zu sorgen. Dies ist nyp
Ausdruck einer allgemeinen Konsumphase, die eiy
wenig an die ‘‘Goldenen 50er’’ in Deutschland erinnert:
Nylonstriimpfe kamen in Mode und das frohliche Le.
ben mit ihnen. Dies fiihrte zu einer Steigerung des Lebens.
standards und einer voriibergehenden Befriedigung des
Konsumbediirfnisses (ich spreche hier vom Durchschnit
der Bevolkerung und von ‘‘Lebensqualitdt’ nach der
japanischen Definition) und brachte deshalb einep
Ubergang vom vorherigen Konsumsparen zum danp
einsetzenden VermoOgenssparen. Das plotzliche Auf-
treten institutioneller Investoren wie Lebensversiche-
rungen und Investmentfonds auf den Geld- und
Kapitalméarkten der spaten 60er und frithen 70er Jahre
bestdrkt diese Vermutung. In den 70ern kam die
Olkrise, Rezession, Arbeitslosigkeit (inoffizieller Art) und
ein Aufbrauchen der langlebigen Konsumgiiter. Die
80er Jahre begannen wenig frohlich, aber spétestens
mit dem ldchelnden Premierminister Nakasone, der per
U-Bahnreklame im Kimono seine Nation anhalt: ‘‘Buy
Japanese”’, begann die zweite grole Konsumwelle der
Nachkriegszeit. Die ‘“‘Drei K*’ der spaten 80er (oder,
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wie gesagt, die “Drei C”’) lauten nun wohl ‘‘com-
uter, cable TV, credit card’’, und der Erfolg zeigt
sich in den frithen 90er Jahren: ein Sattigungseffekt
setzt ein, der zu einem Riickgang im Konsumsparen
fiihrt. Fir die nahe Zukunft ergeben sich daraus zwei
perpektiven: (1) entweder eine erneute Zunahme des
yermogenssparens oder aber (2) eine Auflosung alter
yerhaltensmuster mit einem Ubergang zur vollstin-
digen ‘‘Konsum- und Kreditgesellschaft’’.

Alles scheint auf letztere Variante hinzuweisen. Die
neue Konsumhaltung, liberspitzt unter dem Motto ‘‘mit
dem Surfbrett durch den Winter”’, zeigt sich auch in
den Umfragen. Bis zum 1. November 1991 hatten die
Japaner in diesem Jahr bereits tiber 120 Milliarden Yen
(oder 1,5 Milliarden DM) fiir Skikleidung ausgegeben,
obwohl die Saison da erst richtig losging!3. Auch in der
Umfrage der Bank von Japan zeigt sich, wo das nicht

- gesparte Geld geblieben ist: 55% haben im vergangenen

Jahr mehr Geld fiirs Essen ausgegeben, 48,3% haben
mehr fur ihre Bildung (bzw. die ihrer Kinder) zahlen
miissen, 36% haben mehr langlebige Konsumgiiter
gekauft, 23,5% waren spendabler mit der Kleidung und
22% grofziigiger mit dem Wohnen (letzteres wohl nicht
immer und unbedingt freiwillig). Woran sie im kom-
menden Jahr mehr sparen wollten? - 53% wollen
weniger langlebige Konsumgiiter kaufen (die haben sie
jetzt ja auch gerade neu), 45% wollen weniger fiir
Kleidung ausgeben und 30% wollen weniger teuer
essen. Alle diese Posten, mit Ausnahme der Bildung,
stellen reine Konsumposten dar.

Auch meinten 54,3%, daB} ihnen beim Konsumieren
Dienstleistungen in den Bereichen Freizeit und Gesund-
heit wichtiger seien als Giiter, und wenn man Dinge
kauft, so ist die Qualitédt fiir 85,6% wichtiger als die
Quantitdt. Es ist dies der Ausdruck einer ‘‘affluent
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society’’, einer UberfluBgesellschaft: wenn das “Drup.
herum’’ des Angebotes und des Zeitaufwandes, j.e, die
Dienstleistungen, wichtiger sind als die ProdUkte
selbst, so hat eine Gesellschaft einen Zustand errejchy
in dem sie ““‘affluent”’ ist. )

3. Kredit, Schulden und Kreditkarten
Ein Indiz fiir die neue Konsumhaltung, die sich hier

andeuten konnte, ist ein Artikel aus der Japan Timeg 5

vom 25. Oktober 1991 mit der Uberschrift: “Lawyerg
to offer insolvency advice’’. Demnach haben in den
ersten drei Quartalen des Jahres 1991 allein in Tokyg
1600 Personen ihre Zahlungsunféhigkeit erklért, ejpe
Zahl, die die Rekordhéhe von 1462 im Jahre 1984 schoy
vor Jahresende bei weitem tibertraf.

Nach der Umfrage der Bank von Japan hatten Mitte
dieses Jahres 1666, also rund ein Drittel, der befragte,
Haushalte Kredite mit einer Durchschnittshéhe von 7,6
Millionen Yen (ca. 100.000 DM) aufgenommen. Dayop
bezogen sich 70% auf den Hausbau, was eipe
Zunahme im ‘‘Baukredit”” um 5% bedeutete. Im Durch.
schnitt hatten die verschuldeten Haushalte dariiber
hinaus 230.000 Yen Schulden auf ihrer Kreditkarte,
66.000 Yen beim Arbeitgeber und 10.000 Yen bei einep
Pfandleihhaus oder ‘‘Kredithai’’ (sarakin).

Angesichts der derzeitigen Diskussion um die ‘‘bub-
ble economy’’, das Aufplatzen dieser Blase und dje
zahlreichen Konkurse von Wohnungsbau- und Makler-
gesellschaften, erstaunt, da} auf die Frage, mit wel-
chen Zielen Kredite aufgenommen wiirden, nach wie
vor 60% das Eigenheim nennen. AuBerdem hatten
nur 20% ihren Traum vom Eigenheim angesichts der
wirtschaftlichen Gesamtlage vollstdndig aufgegeben,
wihrend 27% nach wie vor unbedingt ein eigenes Haus
kaufen wollen - vielleicht ein billigeres (7,4%), oder
vielleicht unter Einschrankung des tdglichen Lebensstils
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(15%), aber ‘‘eigen’’ sein muf} es schon. Ich werde auf
diesen Tatbestand in meiner abschlielenden Analyse
naher eingehen.

Uber die Formen der Kreditaufnahme liegen keine
genauen Angaben vor, bis auf die Kreditkarte. 1991
patten 35% aller japanischen Haushalte eine Kredit-
karte, darunter die 20-29jdhrigen sogar zu 49%. Die
Haushalte, die sich mit der Kreditkarte angefreundet
haben, haben in der Regel gleich mehrere davon, im
purchschnitt drei. Diese benutzen sie im Jahresdurch-
schnitt sage und schreibe insgesamt 15mal, also nur
etwas mehr als einmal im Monat. Insgesamt haben
11,2% aller Befragten angegeben, daf} sie Dinge wie
Reisen, Einkdufe etc. gewohnlich statt mit Bargeld
per Plastik bezahlen, allerdings sagten nur 5% der
Kartenbenutzer, daf} sie die Kreditkarte einsetzten, um
darauf tatséchlich einen Kredit zu erhalten.

Allerdings muften die Kreditkartengesellschaften
kiirzlich feststellen, daf} sich japanische Konsumenten,
anders als bisher, zunehmend weniger von dem Rest der
kartennutzenden Welt unterscheiden!4. Die meisten An-
fragen, die bei der Japan Credit Counseling Association,
einer Beratungsstelle fiir Leute mit Kreditproblemen in
Tokyo, in diesem Jahr eingingen, kamen von jungen
Japanern in gutbezahlter Stellung, und die Zahl der An-
fragen stieg allein 1991 um 52,3%. Im Jahre 1990
beliefen sich die unbezahlten Kreditkartenposten auf
166 Millionen Yen, und es waren dies allesamt Schulden
fir andere Dinge als Haus oder Land, sprich Kon-
sumgliter.

Die Schuld trifft aber nicht allein den ‘‘jungen
Japaner im Konsumrausch’’, sondern die Tatsache, daf}
die Fallierquote fast 1% betrdgt (in den USA: 2,5%)
und bestdndig steigt, liegt auch in der Art begriindet,
wie zundchst amerikanische und dann japanische
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Firmen die Kreditkarte hierzulande auf den Mark; | selbstdndiges Risikobewufltsein mehr entwickelt. Dies

brachten. So begann American Express mit der Golg

Card, einem Prestigeobjekt nur fiir die “oberen}

10.000”’. Nachdem sich das Image durchgesetzt hatte

wird auch bei den Kreditkarten deutlich - das Risiko in
der Position eines einzelnen Konsumenten soll, zum
wohle des gesamten Finanzsystems, eingeschrinkt

folgte die normale Karte fiir die “‘mittleren 10.000» | werden. Nur hat die Sache einen Haken: der moderne

Und schon war es schick, Plastik mit Magnetstreifey
sehen zu lassen, wann immer man das Portemonnajg
Offnete (schick genug jedenfalls, um eine Produ.
tionswelle vollig unsinniger Plastikkarten ohne Magnet.
streifen hervorzurufen, die prima dazupassen). Mit
dem Image der Karte kam das Image der Sache:
Kredit wurde schick. Nun ist es pldtzlich in, im sog,
“‘bicycle business”” zu sein: das Bezahlen der Schuldey
auf der einen Kreditkarte mit Hilfe einer zweitey
Kreditkarte usw., so benannt wegen des angestrengtey
Strampelns, welches nétig ist, um im Saldo ‘‘balanced”
zu bleiben.

Die Relevanz des ‘‘bicycle business’’ ergibt sich iy
Japan aus einer Regulierung, die auf Kreditkarten eine
Obergrenze, also maximale monatliche Kredithéhe, vor.
sieht, die sich zwischen 4000 und 6000 DM bewegt. Wer
wirklich ernsthaft Schulden machen will, muB dies alsg
liber mehrere Kreditkarten gleichzeitig tun, und diese
dann aller Wahrscheinlichkeit mit Hilfe einer Reihe
zusétzlicher Karten zu begleichen versuchen. Die
Regulierung ist also ein SchuB in den Ofen, da sie
lediglich zu einer Vermehrung der Kreditkarten fiihrt -
zumal es sehr leicht ist, in Japan eine Kreditkarte
ausgestellt zu bekommen -, bestimmt aber nicht zu einer
Anderung des Kreditverhaltens.

Diese Regelung zeigt ein allgemeines Phanomen des
japanischen Finanzsystems auf, das man als iiber-
reguliert bezeichnen konnte. Der Einzelne wird durch
ein komplexes Regelwerk in seiner Entscheidungsfrei-
heit eingeschrankt, bis zu dem MaBe, wo er gar kein

pinanzmarkt 14t sich nicht mehr so regulieren wie
der in der Periode des Hochwachstums, wo, angefan-
gen von den Zinsen, alles genauestens vorgeschrieben
war. Das Resultat ist ““bicycle business’’: die Konsu-
menten umgehen die Regeln und erhéhen damit den
gchaden, da sie die Zahl der Involvierten scheinbar
unbegrenzt ausdehnen.

4, Buchgeld
Ich sprach eingangs von dem Geld und seiner stufen-
weisen Entwicklung zu immer abstrakteren Formen des
Zahlungsverkehrs. Man mochte annehmen, daf3 der
Abstraktionsgrad des Zahlungssystems eines Landes
die Fortschrittlichkeit seiner Wirtschaft und seines
Bankensystems reflektiert - Japan mahnt uns, dies
nicht so ohne weiteres zu tun. Ein Phidnomen im Zu-
sammenhang mit der Kreditkarte ist namlich, daB die
japanische Gesellschaft anscheinend in ihrer Abstrak-
tionsfdhigkeit in Sachen Geldverkehr ein Stufe iiber-
sprungen hat: vom Bargeld zur Kreditkarte; alles, was
dazwischen liegt (wie z.B. den Scheck), hat man fast
vollstdndig ausgelassen. Wahrend aber die Funktions-
weise eines Schecks noch relativ leicht nachzuvollzie-
hen ist, kann man davon ausgehen, daf} kaum ein Kre-
ditkartenbenutzer weil, welche Zahlungsvorginge er in
Bewegung setzt, wenn er die Quittung unterschreibt.
Lassen Sie uns zur Beleuchtung dieser Situation einen
Ausflug in das Deutschland gegen Ende der 50er Jahre
machen. In einer Umfrage von Schmolders (1966) im
Deutschland von 1959 stellte sich heraus, daB3 78% aller
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Deutschen im Jahre 1959 ihren Lohn in bar ausbezapy
bekamen, und 68% hoben ihr Geld zu Hause unter g
Matratze auf. Zwar hatten zwei Drittel aller Haushajg,
zu dieser Zeit ein Sparkonto, aber nur 17% hatten ein
Girokonto - namlich die mit héherer Schulbildung upg
hoherem Einkommen. Auf die Frage, ob ihnen eine
Uberweisung des Gehaltes auf ihr Konto recht sei, ant.
worteten nur 35% aller Angestellten und 22% ale
Arbeiter mit “‘ja’’. Der Hauptgrund, der von de,
Arbeitnehmern gegen die Gehaltsiiberweisung ange.
fithrt wurde, war, da3 dann ja die Ehefrau die Hehe
des Einkommens erfiihre und es schwieriger werde,
sich ein Taschengeld abzuzweigen (Schmolders 1966
137). Nun ist dies eine typische Rationalisierung

so Schmolders, also eine nachtrédglich beigebrachte |

logische Rechtfertigung fiir eine vorgefafite Meinung,
die eher die Angst vor dem Ungewohnten widerspiegelt
denn eine Abneigung per se gegen Girokonten, wie sich
dann in dem schnellen Ubergang zum Buchgeld iy
Deutschland auch zeigte. Kurioserweise, so fihr
Schmélders fort, gab es dann doch tatsdchlich einey
Betrieb, der seinen Angestellten allen Ernstes riet, sich
zwei Konten einzurichten und sich einen Teil dgg

Gehaltes auf das ‘‘Taschengeldkonto’” und den Rest |

auf das ‘‘Familienkonto’’ {iberweisen zu lassen.

So ““kurios’’ ist das gar nicht, denn so geschehen an-
no 1990 in Tokyd, als eine deutsche Firma, des ewigen
Geldzidhlens wohl leid, eben genau dieses ihren japa-
nischen Angestellten anbot, und falls ich nicht gan;
falsch unterrichtet bin, haben die von diesem Angebot
auch Gebrauch gemacht.

So méchte man nun meinen, daf} eine fortschrittliche
Gesellschaft wie Japan sich den Bequemlichkeiten des
modernen Bankensystems gerne und eifrig bedient.
Denn es sind ja nicht die Banken, die ‘‘unterent-
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wickelt’” sind, es ist die fehlende Nachfrage von seiten
der Nutzer. Schmolders erklért das fiir das Deutschland
der 60er Jahre folgendermafien: ein Girokonto ist nur
sinnvoll, wenn es ‘‘aktiviert’” wird, d.h., wenn der
Arbeitnehmer nicht sein Gehalt nach einer Uberweisung
auf sein Konto sofort in voller Hohe abhebt, sondern
pauerauftridge einrichtet, Einzugserméchtigungen aus-
stellt und sich der praktischen Einrichtung des Schecks
und der Uberweisung bedient.

Die Bank von Japan-Umfrage enthiillt, da Japaner
ihre Konten nicht in iiberaus aktiver Form nutzen: 1991
antworteten 88,1% der Befragten, dafB sie alle Ein-
kiufe, Rechnungen, Reisen etc. mit Bargeld bezahlen,
und 66,5% kreuzten zudem ‘‘Uberweisungen” an's
(Mehrfachantwort moglich); die Frage nach dem Scheck
wurde erst gar nicht gestellt. Im Monatsdurchschnitt
liefen durch die Hénde eines Haushaltes 145.700 Yen
(1800 DM) in barer Miinze.

Die Frage ist also: Warum kein Buchgeld? Und dann:
Warum plotzlich Kreditkarten? Frage zwei beantwortet
sich mit dem gerade dargestellten ¢‘Schick’’ der Plastik-
karte. Frage eins lautet andersherum: Warum Bargeld?
Die offensichtlichste, und wahrscheinlich auch rele-
vanteste Antwort ist: Sicherheit. In dem Moment,

. wo Sie in Tokyo Gefahr laufen, beraubt zu werden,

wenn Sie 100.000 Yen in der Tasche haben, werden Sie
sofort zu Ihrer Bank gehen und ein Scheckheft oder
einen Uberweisungsauftrag verlangen's. Solange das
nicht der Fall ist, beugen Sie sich den hiesigen Sitten,
wickeln die Monatsmiete fiir die alte oya-san, die Ver-
mieterin, in das entsprechende Papier und das Geld zur
Hochzeit der Freunde in das entsprechende andere
Papier und iibergeben einen Umschlag. Damit sind Sie
Threr Zahlungsverpflichtung ledig, und der andere kann
es auch noch sehen (und anfassen), daB Sie Ihre
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“‘Schulden”” gezahlt und Ihren Verpflichtungen nachge.
kommen sind. Wie unschén dagegen, als Hochzeitsge.
schenk die Quittung einer Bankiiberweisung zu iiber.
reichen. Und die oya-san wird nie glauben, daB} dje
Miete gezahlt ist, solange sie das Geld nicht in ihrep
eigenen Hédnden haélt.

Es ist dies eine Mischung aus Sicherheitsbediirfnig
und Gewohnheit. Von dem Tag an, wo eine Hochzeits.
gesellschaft tiberfallen und samtlicher Geldgeschenke
beraubt wird, wiirde sich das rasch d&ndern. Momentap
ist dieses Land noch sicher, und auch wenn zunehmeng
mehr Gehilter iiberwiesen werden, wird das fiinffache
Nachzihlen der drei Scheine im Supermarkt und der
Monatsmiete noch eine Weile bestehen bleiben.

Ubrigens erklart der Faktor ‘‘Geld als Geschenk”
aufBer dem Hang zum Bargeld auch ein anderes
Kuriosium des japanischen Geldes: die Tatsache, dap
die groBBte Denomination einer der grofiten Wéahrungen
der Welt ganze 10.000 (oder ca. 125 DM) betrigt,
Vor einigen Jahren kamen in der Bank von Japan
Uberlegungen auf, eine héhere Denomination ein-
zufiihren; der Plan wurde jedoch unter anderem
deshalb aufgegeben, weil dies ‘‘inflationédre’’ Auswir-
kungen haben wiirde, da die Geldgeschenke ja nicht
in “Summe Geld”’ als solcher, sondern in Anzahl
Scheinen in Relation zur Hierarchie des Schenkenden
zu machen sind. Betrachtet man die Anzahl an Hoch-
zeiten und anderen Gelegenheiten pro Jahr, bei denen
Geldgeschenke anfallen, und bedenkt man gleichzeitig,
wie hoch die Zahl der in den Umschlag zu legenden
Scheine mittlerweile geworden ist, so hat diese Be-
fiirchtung der japanischen Zentralbank wohl durch-
aus ihre Berechtigung.
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schlufifolgerung: Die ‘‘Kurzlebigkeit des Geldes’’

ym unter dies alles einen SchluB3strich zu ziehen, darf
jch auf zwei weitere Eingentiimlichkeiten des ‘‘Geldes”’
' in Japan aufmerksam machen.
| Stellen Sie sich folgende Szene vor: wir befinden uns
| im Jahre 1965, bei einem dieser typischen Gemiise-
!‘hﬁndler “um die Ecke’’, zwei dltere Damen treffen

sich beim Einkaufen. Sagt die eine: ‘“Wie geht es denn

jhrem Herrn Enkel? Der miifite doch jetzt die Univer-

sitat abgeschlossen haben?”’ Druckst die andere herum,

kratzt sich den Kopf: ‘S0 desu ne ... er arbeitet

jetzt bei solch einer Effektenfirma.”” - Zwanzig Jahre
| spater, 1985, zwei alte Damen treffen sich beim Gemii-
sehdandler. Auf die Frage, was denn der Herr Enkel
macht, ist die Antwort, mit stolzgeschwellter Brust:
“Der arbeitet jetzt bei Nomura Shoken’ (ich hitte
auch irgendeinen anderen Firmennamen einsetzen kon-
nen, die Namen der 50 groften Effektenfirmen sind im
Jahre 1985 jedermann bekannt und bediirfen keiner
Erkldrung). Sechs Jahre spater, im Oktober 1991, bleibt
die Frage nach dem Enkel unbeantwortet - das Wort
| Nomura Shoken mag man gerade nicht so gern in den
Mund nehmen.

Hiétte der ‘“Herr Enkel”’, statt viel Geld in
Kabutochd zu verdienen, eine Stelle bei einem groflen
Handelshaus oder einer Autofirma angenommen, hit-
' ten die GroBmiitter zu allen Zeiten mit groBem Stolz
yon ihnen erzédhlen kénnen, sei es 1965, 1985 oder 1991,
| Namen wie Mitsui Bussan, Mitsubishi (Shoji oder
ganz egal) oder Toyota klingen immer gut. Die
Effektenwelt dagegen kann eine solche Konstanz nicht
aufweisen, im Gegenteil: heute hui, morgen pfui. Das
liegt nun nicht daran, daB Effektenfirmen von ihrem
Firmenmanagement her grundsitzlich schlechter oder
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labiler sind als andere Firmen, nein, es liegt allein an de;
Ware, die sie handeln: Geld. Geld, das 6konomische
und politische Macht mit sich bringt, verlockt zuweilep
wohl dazu, genau diese Macht zu miflbrauchen unq
dann ist die Abneigung vollig berechtigt. Von Skap.
dalen aber einmal abgesehen, ist es wohl wichtiger, daf
die Bewertung mit der Haltung gegeniiber dem Geld a]g
‘“‘soziale Institution’, wie ich es eingangs nannte,
schwankt. Ist es vielleicht doch nicht recht, mit dem
Geld anderer Leute Geld zu machen? Niemand dagegen
wiirde hinterfragen, ob Autos wirklich ein niitzlicheg
und wichtiges Produkt sind!’.

Hier tritt die Spekulation in die Debatte ein, eip
weites Feld, iiber das sich schon viele Leute Gedanken
gemacht haben; die Diskussion endet meist damit, dap
keine verniinftige Definition gefunden werden kann,
Ohne auf diese Problematik weiter einzugehen, darf ich
in diesem Zusammenhang nur auf eine Widerspriich-
lichkeit im Spekulationsbegriff hinweisen: ein Unter-
nehmer, der darauf spekuliert, dafl ein bestimmtes
neues Produkt ein ‘“‘Hit”’ wird und deshalb viel Geld in
dessen Entwicklung und Vermarktung legt, wird inno-
vativ genannt, scheitert er, liegt das am ‘‘Markt’’, den
man halt nicht berechnen kann. Ein Geldhéndler,
der darauf setzt, daf3 der Preis eines Produktes, z.B,
die Zinsen als der Preis fiir Geld, steigt oder fallt, und
der auf diese Vermutung hin agiert, ist ein Spekulant;
scheitert er, geschieht’s ihm nur recht, gewinnt er aber
dabei, dann ist er einer von der ‘‘ganz iiblen Sorte’’.

Ich will das hier unbewertet lassen. Dal} Spekulation
eine Notwendigkeit auf den modernen Finanzmérkten
ist, ist hinldnglich belegt, nur die Frage nach den
Ausmafen nicht; auch scheint die Diskussion, ob
Spekulation stabilisierend oder destabilisierend ist,
noch lange nicht beendet!®, Ich will an dieser Stelle

w
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'\vielmehr fragen, woher diese unterschiedliche Bewer-
ung des Verhaltens eines Unternehmers und eines
grokers wohl kommen mag. Die Antwort ist: aus dem
charakter des Geldes und seiner grundlegenden Funk-
ljon als etwas, das die gesamte Gesellschaft definiert
?uﬂd an das alle glauben. Geht nun jemand hin und
macht aus dieser Absprache, diesem Vertrag selbst,
yiederum Geld, so stellt dies eine Handlung dar, die
| den Vertrag als solchen unterwandern konnte.

Meine Hypothese in diesem Vortrag ist, daB} Geld in
der japanischen Gesellschaft als kurzlebiger empfunden
yird als anderswo. Der Stimmungswandel beziiglich der
finanzwelt, den wir in Deutschland und in den USA in

| dieser Form nicht kennen, bestdrkt zumindest im An-
| atz diese Vermutung. Viel deutlicher wird diese
sarkere Ausprdgung des ‘‘Empfindens der womdoglich
turzen Dauer des Geldes’ jedoch in dem Phidnomen
des ‘‘Héuserbauens’’. Dies hidngt eng mit dem fiir uns
| wohl offensichtlichen Widerspruch zusammen, daf
/Japaner, objektiv, mehr sparen als alle anderen Na-
tionalitdten und doch, subjektiv wie in der Umfrage
gezeigt, Angst vor dem Alter haben, weil sie zu mehr als
{0% meinen, sie hdtten nicht genug gespart.
| 64% aller amerikanischen Haushalte leben in eigenen
Hausern. Das macht Sinn, denn das Land ist riesig,
Hauser sind billig und der Sekunddrmarkt ist aus-
gereift; jeder, der also weder arm noch dumm ist,
kauft sich ein Haus, auch wenn es nur fiir eine kurze
| Zeit ist. Dagegen leben nur rund 33% aller deutschen
Haushalte in den eigenen vier Wéanden. Das ist vielleicht
iiberraschend, macht aber ebenfalls Sinn, denn das
Land ist wesentlich kleiner, der Markt fiir gebrauchte
Hauser illiquide und der Preis fiir ein Eigenheim hoch.
' In Japan leben 65% aller Haushalte im eigenen Haus.
| Das macht ganz bestimmt keinen Sinn, denn das Land
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ist eng, der Markt vollig durcheinander und der Prejg
fiir ein Haus horrend (im Durchschnitt acht Jahreg.
einkommen eines mittleren Angestellten).

Warum Haus und Land? Man hat versucht, digg
gesellschaftlich-kulturell oder gar von der Tradition hey
zu erkldren, aber das fiihrt meines Erachtens nicht sehy
weit: an einem bestimmten Punkt muf3 doch die wir.
schaftliche Hemmschwelle so hoch, das Opfer des Kon.
sumsverzichts so gro werden, dafl die Leute langsam
aber sicher anfangen, Tradition und Kultur in dep
Wind zu schlagen. Und doch ergab die Umfrage dey
Bank von Japan 1991, daB 48,5% der jetzigen Nicht.
Hausbesitzer planen, in der Zukunft ein mai homu,
ein eigenes Heim, zu kaufen oder zu bauen. Meine
Erkldrung dafiir ist folgender Art: die Leute wollen ejn
Haus haben, weil der erwartete Wert eines Hauses (unqd
insbesondere des darunter befindlichen Landes) im
Wert von, sagen wir, 500 Millionen Yen in 20 Jahren
hoher ist als der erwartete Ertrag aus einer Geldanlage
von 500 Millionen Yen (oder der einer in 20 Jahrep
falligen Lebensversicherung tiber 500 Millionen Yen) in
20 Jahren. Mit anderen Worten, zum einen ist, in der Er-
wartung, das Haus heute mehr wert als die Lebensver-
sicherung in 20 Jahren, und zum anderen ist das Haus
in 20 Jahren mehr wert als das Geld in 20 Jahren,
Technisch ausgedriickt ist also der erwartete (oder emp-
fundene) Gegenwartswert diskontiert um Kreditzinsen
und den zu erwartenden Verfall eines Hauses, das
hauptsichlich aus Holz und Plastik besteht, grofier als
der erwartete zukiinftige Cash flow aus 500 Millionen
Yen in 20 Jahren.

Jeder, der sich mit einem Taschenrechner hinsetzt
und das berechnet, und die Qualitat des Hauses, die
durchschnittliche jihrliche Zahl an Taifunen sowie den
Risikofaktor Erdbeben abdiskontiert, wird ein anderes
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' Brgebnis herausbekommen: das japanische Haus, das
peute 500 Millionen Yen kostet, kann nur durch ein
wunder in 20 Jahren gleich viel wert sein wie eine
Geldanlage von 500 Millionen Yen, selbst wenn man
pier die nicht zu zahlende Miete sowie den Nutzen-
yorteil aus einem eigenen Haus abzieht; man muf} dann
gllerdings auch die zusitzliche Pendelzeit zur
Arbeitsstelle, die sich aller Wahrscheinlichkeit nach
verlingert, mit einem Kostenfaktor belegen. Die
Tastsache, dall 65% aller Japaner anders rechnen und
daB fast 50% der jetzigen Nicht-Hausbesitzer ebenfalls
anders rechnen, ndmlich unbedingt ein mai homu
kaufen oder bauen wollen, kann deshalb wohl nur (a)
an einem Faktor ‘‘Land’’ liegen und (b) mit ein wenig
psychologie (in Schmolders Sinne) erkliart werden!®.
Die erwartete Wertsteigerung des Landes kann im
Jahre 1991 - mitten im ‘‘Bubble-Platzen’’ - nur auf der
Brwartung eines anhaltenden Wirtschaftswachstums
peruhen. Das heiflt, der Landkdufer erwartet, daf sich

. der kontinuierliche Anstieg der Bodenpreise, fast
durchgéngig seit der Meiji-Zeit, bis weit ins ndchste
Jahrhundert hinein fortsetzen wird. Nun ist dies in
Anbetracht der derzeitigen Situation auf dem Im-
mobilienmarkt eine ausgesprochen erstaunliche Erwar-
tung. Es gibt keine Garantie dafiir, da Land in 20
Jahren mehr Wert ist als der heutige Geldgegenwert
plus Zinsen. Wenn dennoch im Jahre 1991 ein GroBteil
der japanischen Bevolkerung so denkt, so bestitigt dies
nur meine These, daf} hier - ebenso wie beim Haus - eine
nicht-6konomische Erkldrung herangezogen werden
muf3?,

. Der Grund fiir diese Denkweise ist, da3 man das
Haus sieht, dafl man es anfassen kann; ja beim Haus,
“da weill man, was man hat’’. Im Gegensatz dazu liegt

| das Geld in verbuchter oder verbriefter Form in den



48 SCHAEDE

Hianden einer dieser Finanzinstitutionen, bei deney
man womdglich heute nicht weifl, was man morgey
davon halten soll. Der laufende Finanzskandal zeigt die
Berechtigung dieses Mifitrauens aufs Deutlichste; da ist
einem das Haus doch lieber. Ich weif heute, daB ich -
Katastrophen ausgeschlossen - mein Haus in 20 Jahren
haben werde, wihrend ich aber heute ganz bestimmt
nicht weiB, ob ich die Lebensversicherung in 20 Jahrep
wirklich ausgezahlt bekomme.

Ich spreche hier nicht, wie anfangs gesagt, VO der In-
flation. Das ist qualitativ etwas anderes. Die erwartete
und in die Rechnung einbezogene Inflation kann eher
angesehen werden als das Aquivalent zum erwarteten
Verfall des Hauses, das dann und wann renoviert
werden muR. Es hat dies auch nichts mit der Reputation
und dem Vertrauen in die Wahrungshiiter zu tun. Es
geht hier grundsitzlicher um das MiBtrauen gegeniiber
etwas, was zu lange in Handen anderer liegt und das
gesellschaftlichen Veranderungen nicht ohne grofle
Verluste standhalten kann. Diese Denk- oder besser
Fiihlweise ist auch uns nicht fremd: der Drang zum
eigenen Haus wird bestdandig stérker in Deutschland,
Dadurch wird meine Argumentationsfﬁhrung jedoch
weder bestirkt noch widerlegt; €s ist moglich, daB in
zwei Liandern gleiche Phanomene auftreten, aber mit
ganz anderen Ursachen und auch Auswirkungen auf
das “‘grofe Ganze”’, die Gesellschafts- und Geldord-
nung.

Das Beispiel ‘‘Haus vs. Lebensversicherung’” mag
konstruiert sein. Zusammen mit der Tatsache, daf
Japaner zu viel sparen und doch meinen, sie hatten
nicht genug, zeigt es jedoch eine Grundhaltung vis-a-vis
dem Geld: die UngewiBheit iiber seinen Wert in der
7Zukunft, und das nicht aufgrund von Inflationserwar-
tung, sondern aufgrund von Veranderungen im gesell-
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lschaftlichen Gefiige, welches, wie anfangs dargelegt,
jie Definition von «Geld”’ bestimmt. Die Verénderun-
en in den gesellschaftlichen Grundwerten, die sich in
japan derzeit andeuten, sind umfassend. Aus der Sicht
cines dlteren Japaners spitz ausgedriickt: ‘“Wer weil},
yas diesen shinjinrui noch so alles einfillt”’. Das
wort shinjinrui allein ist Indiz genug: die ‘‘neue Sorte
Mensch”. Doch sind es natiirlich nicht die shinjinrui, -
' ie sind ja selbst nur Ausdruck tieferliegender Ande-
| qungen - sondern Veranderungen in der gesamten Gesell-
schaft, von denen Technik, Erhohung des Lebensstan-
Jards und der Wohlstand nur einige Faktoren sind. Daf}
in einer solchen Situation das Geld einen ghnlich ver-
 snderlichen Charakter zugesprochen bekommt wie alles
| andere, ist wenig erstaunlich.

Nehmen wir an, ich lige richtig mit diesen Ansichten,
yas bedeutete dies alles dann fiir die Zukunft Japans?
Gar nichts - zumindest nicht an unserem Zeithorizont

| pemessen. Aber vielleicht erhdlt in 100 Jahren eine
‘]apanforscherin den OAG-Preis, die sich aus diesem
.AnlaB mit der japanischen Geldgeschichte auseinan-
dersetzt, und wer weil}, vielleicht unterteilt sie dann
| ¢ine vierte Phase der Unterhohlung des Geldvertrauens
" in der japanischen Geschichte (ohne daf dadurch, wie
‘ gezeigt, notwendigerweise die Geldwirtschaft —als
solche untergraben wird; sie verdndert sich nur in ihrer
Qualitat): “Nach der Tokugawa-Zeit kam als vierte
phase das 20. Jahrhundert, in dem wir eine Riickkehr
u Haus- und Landbesitz statt Geldbesitz beobachten
(onnen’’, so oder shnlich konnten ihre Worte sein.
Vielleicht auch nicht, dann umso besser, aber vielleicht
bietet die These vom “yerginglicheren Geld’”’ dennoch
einige Erklarungsansatze fur verschiedene Phdnomene
der modernen japanischen Gesellschaft.



Anmerkungen

1.

Die vorliegende Fassung ist etwas ldanger alg der
eigentliche Vortrag und enthélt auBlerdem ejp; 5
FuBnoten, die teils vorbereitet waren, um gegebenfallg in
den Vortrag einzuflieflen, teils in Reaktion auf Gespriche
nach dem Vortrag nachtréglich eingefiigt wurden,

Der Themenbereich dieses Vortrages hat mich bereitg
seit ldngerer Zeit beschéftigt; ich danke Ortrud Kerde
Mut6 Kiyoshi, Erich Pauer und Peter Portner fii;
anregende Kommentare bei der Gedanken- SOWie
Unterstiitzung bei der Materialsammlung. Alle noch
verbleibenden Unrichtigkeiten liegen, ungliickliche.
weise, alleine in meiner Verantwortung.

Der Wert eines Brotes oder Apfels kann durch eine
Geldgrofie bestimmt werden. Der Wert von Geld konnte
nur durch sich selbst definiert werden, aufler durch ejpe
Auflistung aller Dinge, die man fiir eine bestimmge
Menge Geld kaufen konnte; es scheint dies ein eher
unmogliches Unterfangen. Vgl. Robertson 1929: 18,
Die umfassendere Simmel’sche Darstellung wird von dem
Begriff ‘“‘Knappheit’” nur teilweise abgedeckt, und liefie
sich auch schon in mathematische Formeln packen; allejy
als Ansatzpunkt fiir die Lehre der Volkswirtschaft ist sje
wohl etwas unhandlich.

Simmel beschreibt Geld als einen Wechsel, der auf dje
Gesellschaft gezogen ist, ohne Indossament. d.h. ohne
Name des Besitzers; vgl. Frankel 1977: 32.

Das sog. Gresham’sche Gesetz besagt: ‘‘bad money
drives out good money”’. Wann immer gutes nebep
schlechtem Geld besteht, wird in einem mittelfristigen
Prozef3 das gute Geld verschwinden (sei es zwecks Hor-
tung oder Ummiinzung) und das minderwertige Geld
seinen Platz einnehmen, so dafl nach Abschluf} des Pro-
zesses die allgemeine Qualitdt des Geldes auf einer
niedrigeren Stufe angelangt ist, und so aller Wahrschein-
lichkeit nach auch das Vertrauen der Gesellschaft in
dieses Geld.

A

7.

10.

1.

13.
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Der Wechselkurs zwischen Gold und Silber wurde
irgendwo auf dem Tokaido entschieden, aller Wahr-
scheinlichkeit nach in einem System ausgereifter Han-
delsmethoden, die sich iiber Forwards bis zu Futures
entwickelten. Ein noch bestehendes Schild an dem
Eingang der Borse in Osaka deutet auf die Existenz eines
Futuresmarkets fiir Wechselkurse im 18. und 19. Jahr-
hundert, doch wissen wir iiber diesen Markt so gut wie
gar nichts.

Unter diesen stellen die Eisenmiinzen ein besonderes
Phdnomen dar, da Eisen sich als Geldmaterial nur
schwerlich eignet, da es zu leicht und preiswert nachzu-
machen ist, zumal die Eisenmiinzen der Tokugawa-Zeit
sehr rauh und ungehobelt waren. Die Erkldrung ist, daf3
Eisen in Japan nur in Form von Eisensand vorhanden
war, so dafl der Herstellungsprozel kompliziert und
teuer war, und daf} auBerdem durch die AbschlieBung
des Landes die Gefahr von billigen Miinzimporten aus-
gerdumt war (s. Pauer 1985). Es kam dennoch im Laufe
der Zeit zu Félschungen, und das Wort bitasen, das im
16. Jahrhundert fiir die zweitklassigen japanischen Kup-
fermiinzen aufgekommen war, wurde nun fiir die Eisen-
und Bronzemiinzen wiederverwendet.

Zum Tokugawa-zeitlichen Futureshandel auf der
Grundlage von Reiswechseln siehe Schaede 1990.

Im Jahre 1870 wurden insgesamt 1600 verschiedene
Papierwdhrungen im Wert von 30 Millionen ryo gezéhlt,
und zwischen 1871 und 1879 konvertierte die neue
Regierung diese Scheine mit Kosten in Hohe von 25
Millionen Yen in Neue Yen.

Im Original lautet der Satz: ‘“‘Zympagu ist eyn insala in
India begin orient und ist gelegin in der tufe der meris . . .”
(zit. nach der Admonter Handschrift, in: Peter Kapitza:
Japan in Europa, Bd. 1 5.45, Miinchen 1990).

Nach Yano Tsuneta Kinenkai 1991: 99-101.

Yano Tsuneta Kinenkai 1991: 470.

Laut einer NHK-Fernsehsendung Anfang November
1991.
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Wall Street Journal, September 26, 1991.

Ich bin mir allerdings nicht ganz sicher, ob damj;
wirklich Uberweisungen in unserem Sinne gemeint sind,
denn die sind sehr teuer, oder ob nicht der Gang zur Pogg
oder Bank mit Einzahlung von Geld zur Begleichung voy
Strom-, Gas-, Krankenversicherungsrechnungen upg
dhnlichem hier mitgezidhlt wurde. Bei diesen handelt eg
sich jedoch um Bargeldtransaktionen, da die Post zwar
letztes Endes auf das Konto des Empféngers tiberweist,
der Kunde aber nach wie vor in bar bezahlt. Weiterhip
koénnten unter die ‘“Uberweisungen’ auch die Ein-
zugserméchtigungen fallen, die, neben der Kreditkarte,
in den spéten 80er Jahren aufgekommen sind. Daf} die
Einzugsermichtigung eine nicht ganz reibungslose, poten-
tiell mit Arger behaftete Zahlungsart sein kann, ist hier
wohl noch niemandem aufgefallen: was tun, wenn dije
Zeitung bestdndig das Geld einzieht, aber die Ware nicht
liefert? Dieser Gedankengang, in Deutschland nicht
ungewohnlich und in den USA die Regel, scheint den
japanischen Konsumenten vollig fremd.

Das dies so ist, zeigt das Beispiel USA, wo selbst zwej
Liter Milch und eine Schachtel Kekse zu $5,29 im Super-
markt per Scheck bezahlt werden und wo sich auBerdem
der $20-Dollar-Reisescheck als ‘“Wéhrung’’ durchgesetzt
hat, die sich nur in ihrem Sicherheitsgrad (und der dafiir
zu zahlenden Pridmie) von der 20-Dollar-Note unter-
scheidet.

Sugata Eiichi, Bank von Tokyo, warf nach dem Vortrag
ein, dafB es sich hierbei nur um die Wertpapierhduser,
nicht aber um die Banken handele, die die ganze
Nachkriegszeit hindurch einen konstant guten Ruf
genossen hitten. Dieser Tatbestand erklart sich aus dem
in den Jahren 1950-1980 vorherrschenden Hausbank-
System, bei dem gleichsam die einzige Geschéftstétigkeit
der Banken im Kreditgeschift lag. Mit dem Aufbrechen
der festen Strukturen in den 80er und 90er Jahren geraten
nun allerdings auch die Banken zuweilen ins Zwielicht.
Gleichwohl erkldrt dieser Unterschied, warum wir in
Deutschland eine solche Schwankung in der Reputation
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der Finanzwelt nicht beobachten konnen: die Banken
haben in erster Linie das Image einer kreditvergebenden,
soliden Institution (nicht ganz zu recht, wie sich im Fall
Herstatt oder bei den Insider-Skandalen im Sommer 1991
gezeigt hat). Mit den weiteren Verdnderungen im
globalen Finanzsystem wird sich diese reputative Unter-
scheidung zwischen Banken und Wertpapierfirmen jedoch
bald verwischen.

Zum stabilisierenden Effekt der Spekulation siehe Fried-
man 1953. Friedman argumentiert, daf3 Spekulanten den
Markt nur dann destabilisieren, wenn sie Verluste
machen, wenn sie ndmlich im Durchschnitt verkaufen,
wenn die Preise niedrig sind und kaufen, wenn die Preise
hoch sind; nur in diesem Falle wirken sie trendverschér-
fend, i.e. destabiliserend. Normalerweise sollte man aber
davon ausgehen, daf} sich die Spekulanten genau anders-
herum verhalten, um Gewinne zu erzielen; dann wiirden
sie jedoch dem Trend entgegenwirken und den Markt
stabilisieren.

Dieser einfachen Intuition hat bislang kaum etwas ent-
gegengesetzt werden konnen, doch konnte sie auch nicht
bewiesen werden. Jedenfalls hat sich in den USA die Kon-
notation des Wortes ‘‘Spekulation’’, zumindest unter
den Wissenschaftlern, neutralisiert; wer die negative
Bedeutung des Wortes, wie wir sie ihm gemeinhin bei-
messen, zum Ausdruck bringen will, spricht von
“‘gambling”’, Gliicksspiel.

Bettina Post-Kobayashi und Lutz Walter fragten nach
dem Vortrag nach den Eigentumswohnungen westlicher
Bauweise (z.B. im Penthouse-Format in Zentral-Tokyo).
Diese erscheinen interessanterweise in den Statistiken
(noch) nicht, d.h., sie stellen zahlenméBig noch kein
Phénomen dar und sind in ihrer Bedeutung gering. Es
scheint sich auflerdem, bei grober Betrachtung, bei den
meisten, die in solchen Eigentumswohnungen wohnen,
um die ‘“‘oberen 10.000”’ zu handeln, mit einem Spar-
guthaben von weit iiber 45 Millionen Yen. Diese sind fiir
meine Argumentationsfiihrung hier jedoch deshalb nicht
ausschlaggebend, weil sie zusdtzlich zu der Wohnung
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eine Geldanlage groferen Ausmafles halten diirften, Ich
spreche hier von der Mittelschicht, die sich in einem
Rahmen von ‘‘entweder (Haus) - oder (Geldanlage)n
bewegt.

Bei den Uberlegungen zum Faktor Land waren Kommey,.
tare von Mutd Kiyoshi, Bank von Japan, hilfreich,

Es wurde nach dem Vortrag von Adrian Tschoeg|
SBCI Tokyo, darauf hingewiesen, daf} der Drang zup
Hausbau mit Hilfe steuerlicher Aspekte zu erkldren gej,
Das heif3t, es gibt sehr wohl einen 6konomischen Grupg
fiir den Hausbau, doch wire das komplexe Steuersyster,
und all seine jiingsten Verdnderungen, einschlieBllich der
Erbschaftssteuer, ein Vortrag fiir sich. Aullerdem ste]j¢
sich die Frage, inwieweit der japanische Hauskéufe
iiberhaupt dies alles bis in seine letzten Konsequenzep
berechnet und gegeneinander abwigt. Hier sind wjp
wiederum bei der Irrationalitit angekommen, die - wie
ich eingangs bemerkte - bekanntlich den Okonomen vor
Probleme stellt, bzw. von Okonomen nicht als relevantes
Handlungsmotiv akzeptiert wird. Auch steht zu Be.
denken, daB} nicht alle Sparformen in diesem Lang
besteuert werden, wenn auch mehr als in Deutschland,
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